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RESOLUGAO CVM N2 116, DE 20 DE MAIO DE 2022

Aprova a Consolidagdo do Pronunciamento Técnico
CPC 47 do Comité de Pronunciamentos Contabeis —

CPC, que trata de receita de contrato com cliente.

O PRESIDENTE DA COMISSAO DE VALORES MOBILIARIOS - CVM torna publico que o Colegiado, em
reunido realizada em 14 de abril de 2022, com fundamento nos §§ 32 e 52 do art. 177 da Lei n° 6.404, de
15 de dezembro de 1976, combinados com os incisos Il e IV do § 1° do art. 22 da Lei n° 6.385, de 7 de
dezembro de 1976, bem como nos arts. 52 e 14 do Decreto n2 10.139, de 28 de novembro de 2019,
APROVOU a seguinte Resolucgado:

Art. 12 Torna obrigatdrio para as companhias abertas o Pronunciamento Técnico CPC 47, que trata
de receita de contrato com cliente, emitido pelo Comité de Pronunciamentos Contdbeis - CPC, conforme

consolidado no Anexo “A” a presente Resolucao.

Art. 22 Fica revogada a Deliberagao 762, de 22 de dezembro de 2016, a partir da vigéncia desta

Resolucdo.

Art. 32 Esta Resolugao entra em vigor em 12 de julho de 2022.

Assinado eletronicamente por
Marcelo Barbosa

Presidente


http://www.gov.br/cvm

COMISSAO DE VALORES MOBILIARIOS

Rua Sete de Setembro, 111/2-52 e 23-342 Andares, Centro, Rio de Janeiro/RJ — CEP: 20050-901 — Brasil - Tel.: (21) 3554-8686
Rua Cincinato Braga, 340/22, 32 e 42 Andares, Bela Vista, Sdo Paulo/ SP — CEP: 01333-010 — Brasil - Tel.: (11) 2146-2000

SCN Q.02 - Bl. A - Ed. Corporate Financial Center, S.404/42 Andar, Brasilia/DF — CEP: 70712-900 — Brasil -Tel.: (61) 3327-2030/2031

www.gov.br/cvm
RESOLUCAO CVM N2 116, DE 20 DE MAIO DE 2022

ANEXO “A”
COMITE DE PRONUNCIAMENTOS CONTABEIS
PRONUNCIAMENTO TECNICO CPC 47
RECEITA DE CONTRATO COM CLIENTE

Correlagcao as Normas Internacionais de Contabilidade — IFRS 15

Sumario Item
OBJETIVO 1-4
ALCANCE 5-8
RECONHECIMENTO 9-45
Identificagdo do contrato 9-16
Combinacéo de contrato 17
Modificacdo de contrato 18-21
Identificagdo de obrigacédo de performance 22-30
Satisfacdo de obrigacdo de performance 31-45
MENSURACAO 46 — 90
Determinacé&o do preco datransacéao 47 - 72
Alocacdo do preco datransacdo a obrigacéao de performance 73 -86
Alterag6es no preco datransagao 87 -90
CUSTOS DO CONTRATO 91-104
Custo incremental para obtencdo de contrato 91-94
Custo para cumprir o0 contrato 95 -98
Amortizacéo e reducdo ao valor recuperavel 99 - 104
APRESENTACAO 105 — 109
DIVULGACAO 110 - 129
Contrato com cliente 113-122
Julgamentos significativos na aplicacdo deste pronunciamento 123 -126
Ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir contrato com

cliente 127 - 128
Expedientes praticos 129

Apéndice A - Definicdo de termos

Apéndice B - Orientacédo de aplicacéo

Apéndice C — Data de vigéncia e transicao



http://www.gov.br/cvm

COMISSAO DE VALORES MOBILIARIOS
Rua Sete de Setembro, 111/2-52 e 23-342 Andares, Centro, Rio de Janeiro/RJ — CEP: 20050-901 — Brasil - Tel.: (21) 3554-8686
Rua Cincinato Braga, 340/22, 32 e 42 Andares, Bela Vista, Sdo Paulo/ SP — CEP: 01333-010 — Brasil - Tel.: (11) 2146-2000

SCN Q.02 - Bl. A - Ed. Corporate Financial Center, S.404/42 Andar, Brasilia/DF — CEP: 70712-900 — Brasil -Tel.: (61) 3327-2030/2031

www.gov.br/cvm

RESOLUGCAO CVM N2 116, DE 20 DE MAIO DE 2022

Objetivo

1.

O objetivo deste pronunciamento € estabelecer os principios que a entidade deve aplicar para
apresentar informacdes Uteis aos usuérios de demonstra¢des contabeis sobre a natureza, o valor,
a época e a incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de contrato com cliente.

O principio basico deste pronunciamento consiste em que a entidade deve reconhecer receitas para
descrever a transferéncia de bens ou servicos prometidos a clientes no valor que reflita a
contraprestacdo a qual a entidade espera ter direito em troca desses bens ou servicos.

A entidade deve considerar os termos do contrato e todos os fatos e circunstancias relevantes ao
aplicar este pronunciamento. A entidade deve aplicar este pronunciamento, incluindo o uso de
expedientes praticos, de forma consistente com contratos que tenham caracteristicas similares e
em circunstancias similares.

Este pronunciamento especifica a contabilizacdo de contrato individual com o cliente. Contudo,
como expediente pratico, a entidade pode aplicar este pronunciamento a uma carteira de contratos
(ou de obrigacbes de performance!) com caracteristicas similares, se essa entidade,
razoavelmente, esperar que os efeitos sobre as demonstragdes contdbeis da aplicacdo deste
pronunciamento a carteira ndo difiram, significativamente, da aplicacdo deste pronunciamento aos
contratos (ou obrigagbes de performance) individuais dentro dessa carteira. Ao contabilizar a
carteira, a entidade deve utilizar estimativas e premissas que reflitam o tamanho e a composigéo
da carteira.

Alcance

5.

A entidade deve aplicar este pronunciamento a todos os contratos com clientes, exceto os

seguintes:

(a) contratos de arrendamento dentro do alcance do CPC 06 — Arrendamentos;

(b) contratos de seguro dentro do alcance do CPC 11 — Contratos de Seguro;

(c) instrumentos financeiros e outros direitos ou obrigacfes contratuais dentro do alcance do CPC
48 — Instrumentos Financeiros, do CPC 36 — Demonstra¢fes Consolidadas, do CPC 19 -
Negocios em Conjunto, do CPC 35 — Demonstragfes Separadas e do CPC 18 — Investimento
em Coligada, em Controlada e em Empreendimento Controlado em Conjunto; e

(d) permutas ndo monetarias entre entidades na mesma linha de negdécios para facilitar vendas a
clientes ou clientes potenciais. Por exemplo, este pronunciamento n&o se aplica a contrato entre
duas empresas do setor de 6leo e gas que pactuem a permuta de petréleo para satisfazer a
demanda de seus clientes em diferentes locais especificados, de forma tempestiva.

A entidade deve aplicar este pronunciamento ao contrato (exceto contrato listado no item 5)
somente se a contraparte do contrato for um cliente. O cliente é a parte que contratou com a
entidade para obter bens ou servicos que constituem um produto das atividades normais da
entidade em troca de contraprestacdo. A contraparte do contrato ndo sera considerada um cliente

1 O termo “obrigacédo de performance” neste pronunciamento diz respeito a obrigagdo da entidade vendedora desempenhar a
sua obrigagado de repassar o controle do bem ou servico a entidade compradora.
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se, por exemplo, a contraparte tenha contratado com a entidade sua participacdo em atividade ou
em processo no qual as partes do contrato compartilham os riscos e beneficios que resultam da
atividade ou do processo (como, por exemplo, o desenvolvimento de ativo em acordo de
colaboracéo) e ndo para obter o produto das atividades normais da entidade.

7. Um contrato com cliente pode estar parcialmente dentro do alcance deste pronunciamento e

parcialmente dentro do alcance de outros pronunciamentos listados no item 5:

(a) se outros pronunciamentos especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente uma ou
mais partes do contrato, entdo a entidade primeiramente deve aplicar 0s requisitos de
separacado e/ou mensuracdo desses pronunciamentos. A entidade deve excluir do prego da
transacdo o valor da parte (ou das partes) do contrato que seja inicialmente mensurada, de
acordo com outros pronunciamentos, e deve aplicar os itens 73 a 86 para alocar o valor do
preco da transacdo que permanecer vinculado (se houver) a cada obrigacdo de performance,
dentro do alcance deste pronunciamento, e a quaisquer outras partes do contrato identificadas
pelo item 7(b);

(b) se outros pronunciamentos nao especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente uma
ou mais partes do contrato, entdo a entidade deve aplicar este pronunciamento para separar
e/ou mensurar inicialmente a parte (ou partes) do contrato.

8. Este pronunciamento especifica a contabilizacdo dos custos incrementais para obter um contrato
com cliente e dos custos incorridos para cumprir 0 contrato com o cliente, se esses custos nédo
estiverem dentro do alcance de outro pronunciamento (ver itens 91 a 104). A entidade deve aplicar
esses itens somente aos custos incorridos que correspondam ao contrato com o cliente (ou parte
desse contrato) que esteja dentro do alcance deste pronunciamento.

Reconhecimento
Identificacdo do contrato

9. A entidade deve contabilizar os efeitos de um contrato com um cliente que esteja dentro do
alcance deste pronunciamento somente quando todos os critérios a seguir forem atendidos:
(@) quando as partes do contrato aprovarem o contrato (por escrito, verbalmente ou de

acordo com outras préaticas usuais de negd6cios) e estiverem comprometidas em cumprir
suas respectivas obrigacdes;

(b) quando a entidade puder identificar os direitos de cada parte em relacdo aos bens ou
servigcos a serem transferidos;

(c) quando a entidade puder identificar os termos de pagamento para os bens ou servigos
a serem transferidos;

(d) quando o contrato possuir substancia comercial (ou seja, espera-se que 0 risco, a época
ou o valor dos fluxos de caixa futuros da entidade se modifiguem como resultado do
contrato); e

(e) quando for provavel que a entidade recebera a contraprestacao a qual tera direito em
troca dos bens ou servicos que serdo transferidos ao cliente. Ao avaliar se a
possibilidade de recebimento do valor da contraprestacédo é provavel, a entidade deve
considerar apenas a capacidade e a intencdo do cliente de pagar esse valor da
contraprestacdo quando devido. O valor da contraprestacéo a qual aentidade tem direito
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10.

11.

12.

13.

14.

15

16.

pode ser inferior ao preco declarado no contrato se a contraprestacao for variavel, pois
a entidade pode oferecer ao cliente umareducgéo de prego (ver item 52).

Contrato € um acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigacdes exigiveis. A
exigibilidade dos direitos e obrigacées em contrato € matéria legal. Contratos podem ser escritos,
verbais ou sugeridos pelas préticas usuais de negdcios da entidade. As praticas e 0s processos
para estabelecer contratos com clientes variam entre jurisdicdes, setores e entidade. Além disso,
eles podem variar dentro da entidade (por exemplo, eles podem depender da classe do cliente ou
da natureza dos bens ou servigos prometidos). A entidade deve considerar essas praticas e
processos ao determinar se e quando um acordo com o cliente cria direitos e obrigagdes exigiveis.

Alguns contratos com clientes podem n&o ter nenhuma duracéo fixa e podem ser rescindidos ou
modificados por qualquer das partes a qualquer tempo. Outros contratos podem ser renovados
periodicamente de forma automética, desde que seja especificada no contrato. A entidade deve
aplicar este pronunciamento a duracdo do contrato (ou seja, o prazo contratual), na qual as partes
do contrato tenham direitos e obrigagGes exigiveis presentes.

Para fins de aplicagcdo deste pronunciamento um contrato ndo existe se cada parte do contrato tiver

o direito incondicional (enforceable right) de rescindir inteiramente o contrato ndo cumprido, sem

compensar a outra parte (ou partes). O contrato esta inteiramente ndo cumprido se ambos o0s

critérios a seguir forem atendidos:

(a) a entidade ainda n&o transferiu nenhum bem ou servi¢co prometido ao cliente; e

(b) a entidade ainda ndo recebeu e ainda ndo tem o direito de receber qualquer contraprestacéo
em troca dos bens ou servicos.

Se o contrato com o cliente atender aos critérios do item 9 no inicio do contrato, a entidade nao
deve reavaliar esses critérios a menos que haja indicacdo de alteracao significativa nos fatos e
circunstancias. Por exemplo, se a capacidade do cliente de pagar a contraprestacdo se deteriorar
significativamente, a entidade deve reavaliar se é provavel que ela recebera a contraprestacdo a
qual tera direito em troca dos bens ou servicos restantes que serado transferidos ao cliente.

Se o contrato com o cliente ndo atender aos critérios do item 9, a entidade deve continuar a avaliar
0 contrato para determinar se os critérios do item 9 serdo atendidos subsequentemente.

Quando o contrato com o cliente ndo atender aos critérios do item 9 e a entidade receber
contraprestacdo do cliente, a entidade deve reconhecer a contraprestacéo recebida como receita
somente quando qualquer uma das seguintes hipéteses tiver ocorrido:

(a) a entidade n&o possui obrigacdes restantes de transferir bens ou servigcos ao cliente, e a
totalidade, ou praticamente a totalidade, da contraprestacdo prometida pelo cliente foi recebida
pela entidade e ndo é restituivel; ou

(b) o contrato foi rescindido e a contraprestacéo recebida do cliente ndo é restituivel.

A entidade deve reconhecer a contraprestagéo recebida de cliente como passivo até que uma das
hipoteses do item 15 ocorra ou até que os critérios do item 9 sejam subsequentemente atendidos
(ver item 14). Dependendo dos fatos e circunstancias relativos ao contrato, o passivo reconhecido
representa a obrigacdo da entidade de transferir bens ou servicos no futuro ou de restituir a
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17.

18.

19.

20.

contraprestacdo recebida. Em qualquer dos casos, o passivo deve ser mensurado pelo valor da
contraprestacao recebida do cliente.

Combinacéo de contrato

A entidade deve combinar dois ou mais contratos celebrados na mesma data ou perto dessa data

com o mesmo cliente (ou partes relacionadas do cliente) e deve contabilizar os contratos como um

Gnico contrato se um ou mais dos seguintes critérios forem atendidos:

(a) os contratos forem negociados como um pacote com um Unico objetivo comercial;

(b) o valor da contraprestacéo a ser paga pelo contrato depende do preco ou do desempenho de
outro contrato; ou

(c) os bens ou servigos prometidos nos contratos (ou alguns bens ou servigos prometidos em cada
um dos contratos) constituem uma Unica obrigacéo de performance de acordo com os itens 22
a 30.

Modificac&o de contrato

Modificagdo de contrato é uma alteragdo no alcance ou no prego (ou ambos) de contrato que seja
aprovada pelas partes do contrato. Em alguns setores e jurisdicdes, uma modificacdo de contrato
pode ser descrita como uma mudanca do pedido, uma variagdo ou uma alteracdo. A modificacéo
de contrato existe quando as partes do contrato aprovam a modificagdo que cria novos direitos e
obrigacdes executaveis das partes do contrato ou que modifica direitos e obrigacdes executaveis
existentes. A modificacdo de contrato pode ser aprovada por escrito, por acordo verbal ou sugerida
por praticas usuais de negécios. Se as partes do contrato ndo tiverem aprovado a modificacdo do
contrato, a entidade deve continuar a aplicar ao contrato existente este pronunciamento até que a
modificagdo do contrato seja aprovada.

Uma modificacdo de contrato pode existir ainda que as partes do contrato tenham um litigio sobre
0 alcance ou o preco (ou ambos) da modificagdo ou as partes tenham aprovado a mudanga no
alcance do contrato, mas ainda nédo tenham determinado a alteracdo correspondente no prego. Ao
determinar se os direitos e as obrigacdes que sdo criados ou alterados por uma modificacdo sdo
executaveis, a entidade deve considerar todos os fatos e circunstancias relevantes, incluindo os
termos do contrato e outras evidéncias. Se as partes do contrato tiverem aprovado a alteracdo no
alcance do contrato, mas néo tiverem ainda determinado a alteracdo correspondente ao preco, a
entidade deve estimar a alteragédo no preco da transacgéo decorrente da modificacdo de acordo com
os itens 50 a 54 ao estimar a contraprestagéo variavel e de acordo com os itens 56 a 58 ao restringir
as estimativas de contraprestacao variavel.

A entidade deve contabilizar uma modificacdo de contrato como contrato separado se ambas as

condicbes seguintes estiverem presentes:

(&) o alcance do contrato aumentar devido a inclusao de bens ou servigos prometidos que sejam
distintos (de acordo com os itens 26 a 30); e

(b) o preco do contrato aumentar o valor da contraprestacdo que reflita os precos de venda
individuais dos bens ou servicos prometidos adicionais da entidade e quaisquer ajustes
apropriados desse preco para refletir as circunstancias do contrato especifico. Por exemplo, a
entidade pode ajustar o pre¢o de venda individual do bem ou servigo adicional para refletir o
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21.

22.

23.

desconto que o cliente receba, pois ndo € necessario para a entidade incorrer nos custos
relacionados a venda que incorreria ao vender o bem ou servico similar a novo cliente.

Se a modificacdo do contrato n&o for contabilizada como contrato separado de acordo com o item

20, a entidade deve contabilizar os bens ou servicos prometidos ainda nao transferidos na data da

modificacdo do contrato (ou seja, 0s bens ou 0s servicos prometidos restantes) por qualquer das

formas seguintes que for aplicavel:

(a) a entidade deve contabilizar a modificagdo do contrato como se fosse a rescisdo do contrato
existente e a criacdo de novo contrato, se 0s bens ou servigos restantes forem distintos dos
bens ou servigos transferidos na, ou antes da, data da modificagdo do contrato. O valor da
contraprestacdo a ser alocado as obrigacfes de performance restantes (ou aos bens ou
servicos distintos restantes ou a uma unica obrigacéo de performance identificada de acordo
com o item 22(b)) é a soma da:

(i) contraprestacdo prometida pelo cliente (incluindo quantias ja recebidas do cliente) que foi
incluida na estimativa do preco da transagdo e que ndo havia sido reconhecida como
receita; e

(i) contraprestagdo prometida como parte da modificagédo do contrato;

(b) a entidade deve contabilizar a modificagcdo do contrato como se fosse parte do contrato
existente, se 0os bens ou servigos restantes ndo forem distintos e, portanto, formarem parte da
Unica obrigacdo de performance que seja parcialmente satisfeita na data da modificacao do
contrato. O efeito que a modificacdo do contrato tem sobre o preco da transacéo e sobre a
mensuracgdo pela entidade do progresso em relacdo a satisfagdo completa da obrigacdo de
performance deve ser reconhecido como ajuste da receita (seja como aumento ou reducéo da
receita) na data da modificacdo do contrato (ou seja, 0 ajuste da receita é feito em base
cumulativa);

(c) se os bens ou servicos restantes forem uma combinagdo dos itens (a) e (b), entdo a entidade
deve contabilizar os efeitos da modificacdo sobre as obrigagcfes de performance néo satisfeitas
(inclusive as parcialmente néo satisfeitas) no contrato modificado de forma consistente com os
objetivos deste item.

Identificagdo de obrigacéo de performance

No inicio do contrato, a entidade deve avaliar os bens ou servicos prometidos em contrato

com o cliente e deve identificar como obrigacéo de performance cada promessa de transferir

ao cliente:

(@) bem ou servico (ou grupo de bens ou servi¢os) que seja distinto; ou

(b) série de bens ou servigos distintos que sejam substancialmente os mesmos e que
tenham o mesmo padrao de transferéncia para o cliente (ver item 23).

Série de bens ou servigos distintos tem 0 mesmo padrao de transferéncia para o cliente, se ambos

os critérios a seguir forem atendidos:

(a) cada bem ou servico distinto da série que a entidade promete transferir ao cliente atende aos
critérios do item 35 para obrigacdo de performance satisfeita ao longo do tempo; e

(b) de acordo com os itens 39 e 40, o mesmo método € utilizado para mensurar 0 progresso da
entidade em relacdo a satisfacdo completa da obrigacdo de performance para transferir ao
cliente cada bem ou servico distinto da série.
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24,

25.

26.

27.

Promessas em contratos com clientes

Um contrato com cliente de modo geral declara expressamente 0s bens ou 0s servicos que a
entidade promete transferir ao cliente. Contudo, as obrigagdes de performance identificadas no
contrato com o cliente podem nao estar limitadas aos bens ou servigcos que sao expressamente
declarados nesse contrato. Isso porque um contrato com cliente pode incluir também promessas
gue sejam sugeridas pelas préaticas usuais de negdcios, politicas publicadas ou declaractes
especificas da entidade se, no momento da celebragéo do contrato, essas promessas criarem uma
expectativa valida do cliente de que a entidade transferird bem ou servi¢o ao cliente.

As obrigacdes de performance nao incluem atividades que a entidade deve realizar para cumprir o
contrato, a menos que essas atividades transfiram o bem ou o servigo ao cliente. Por exemplo, o
prestador de servigos pode precisar executar varias tarefas administrativas para elaborar o contrato.

A execucdo dessas tarefas néo transfere o servico ao cliente & medida que as tarefas sdo
executadas. Portanto, essas atividades de elaboracdo ndo constituem obrigag&o de performance.

Bens ou servigos distintos

Dependendo do contrato, bens ou servigos prometidos podem incluir, entre outros, os seguintes:

(a) venda de bens produzidos pela entidade (por exemplo, estoque de fabricante);

(b) revenda de bens adquiridos pela entidade (por exemplo, mercadorias de varejista);

(c) revenda de direitos sobre bens ou servigos adquiridos pela entidade (por exemplo, ticket
revendido pela entidade, agindo como principal, conforme descrito nos itens B34 a B38);

(d) execucao de tarefa (ou tarefas) contratualmente pactuada para cliente;

(e) prestacédo de servigo que consiste em estar pronta para fornecer bens ou servigos (por exemplo,
atualizacdes ndo especificadas de softwares que sejam fornecidas quando e se disponiveis) ou
disponibilizacdo de bens ou servi¢os ao cliente a serem usados a medida que e quando o cliente
decidir;

() prestacdo de servico de modo a providenciar para que a outra parte transfira bens ou servigos
ao cliente (por exemplo, atuando como agente de outra parte, conforme descrito nos itens B34
a B38);

(g) concesséo de direitos sobre bens ou servi¢os a serem fornecidos no futuro que o cliente possa
revender ou fornecer a seu cliente (por exemplo, a entidade que vende um produto ao varejista
promete transferir o bem ou o servi¢co adicional a pessoa que compre o produto do varejista);

(h) construcgéo, fabricacdo ou desenvolvimento de ativo em nome do cliente;

(i) concesséo de licencas (ver itens B52 a B63B); e

(i) concessédo de opcdes para a compra de bens ou servicos adicionais (quando essas opcdes
fornecerem ao cliente um direito relevante, conforme descrito nos itens B39 a B43).

Bem ou servigo prometido ao cliente € distinto, se ambos os critérios a seguir forem atendidos:

(a) o cliente pode se beneficiar do bem ou servico, seja isoladamente ou em conjunto com outros
recursos que estejam prontamente disponiveis ao cliente (ou seja, 0 bem ou o servi¢o é capaz
de ser distinto); e

(b) a promessa da entidade de transferir o bem ou o servico ao cliente é separadamente
identificavel de outras promessas contidas no contrato (ou seja, compromisso para transferir o
bem ou o servigo € distinto dentro do contexto do contrato).
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28.

29.

30.

O cliente pode beneficiar-se de bem ou servico de acordo com o item 27(a), se 0 bem ou servigo
puder ser usado, consumido, vendido por valor que seja superior ao valor de sucata ou de outro
modo realizado de forma que gere beneficios econdmicos. Para alguns bens ou servigos, o cliente
pode ser capaz de beneficiar-se do bem ou servico isoladamente. Para outros bens ou servigos, o
cliente pode beneficiar-se do bem ou servico somente em conjunto com outros recursos
prontamente disponiveis. Um recurso prontamente disponivel € o bem ou o servigo que é vendido
separadamente (pela entidade ou por outra entidade) ou o recurso que o cliente ja obteve da
entidade (incluindo bens ou servi¢os que a entidade ja tera transferido ao cliente de acordo com o
contrato) ou de outras transagdes ou eventos. Varios fatores podem fornecer evidéncia de que o
cliente pode beneficiar-se do bem ou servico, seja isoladamente ou em conjunto com outros
recursos prontamente disponiveis. Por exemplo, o fato de que a entidade vende regularmente o
bem ou o servico separadamente indica que o cliente pode beneficiar-se do bem ou servigo
isoladamente ou em conjunto com outros recursos prontamente disponiveis.

Ao avaliar se as promessas da entidade para transferir bens ou servicos para o cliente sao
identificaveis separadamente de acordo com o item 27(b), o objetivo é determinar se a natureza da
promessa, dentro do contexto do contrato, € para transferir cada um desses bens ou servicos
individualmente ou, em vez disso, para transferir item ou itens combinados para 0s quais as
promessas de bens e servicos sao insumos. Fatores que indicam que duas ou mais promessas de
transferir bens ou servigos ao cliente ndo sdo separadamente identificaveis, incluem, mas nédo estao

a eles limitados, os seguintes:

(a) a entidade n&o fornece um servigo significativo de integrar o bem ou o servico, em conjunto
com outros bens ou servicos prometidos no contrato, no conjunto de bens ou servigos que
representam os produtos combinados contratados pelo cliente. Em outras palavras, a entidade
ndo esta usando o bem ou o servigo como insumo para produzir ou entregar os produtos
combinados especificados pelo cliente. As saidas ou saidas combinadas podem incluir mais do
gue uma fase, elemento ou unidade;

(b) um ou mais bens ou servigos sao significativamente modificados ou personalizados, ou sédo
significativamente modificados ou personalizados por um ou mais dos outros bens ou servi¢os
prometidos no contrato;

(c) os bens e os servicos sdo altamente interdependentes ou altamente interrelacionados. Em
outras palavras, cada um dos bens ou servicos é significativamente afetado por um ou mais
dos outros bens e servicos do contrato. Por exemplo, em alguns casos, dois ou mais bens ou
servicos sdo afetados, significativamente, pelo outro porque a entidade néo seria capaz de
cumprir sua promessa por meio da transferéncia de cada um dos bens ou servicos de forma
independente.

Se 0 bem ou o servi¢co prometido ndo for distinto, a entidade deve combinar esse bem ou servigo
com outros bens ou servigcos prometidos até que identifique o grupo de bens ou servigos que seja
distinto. Em alguns casos, isso pode resultar em que a entidade deva contabilizar todos os bens ou
servigos prometidos no contrato como uma Unica obrigacao de performance.
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31.

32.

33.

34.

35.

36.

Satisfacdo de obrigacado de performance

A entidade deve reconhecer receitas quando (ou a medida que) a entidade satisfizer a
obrigacdo de performance ao transferir o bem ou o servi¢co (ou seja, um ativo) prometido ao
cliente. O ativo € considerado transferido quando (ou a medida que) o cliente obtiver o
controle desse ativo.

Para cada obrigacéo de performance identificada de acordo com os itens 22 a 30, a entidade deve
determinar, no inicio do contrato, se satisfaz a obrigagédo de performance ao longo do tempo (de
acordo com os itens 35 a 37) ou se satisfaz a obrigacdo de performance em momento especifico
no tempo (de acordo com o item 38). Se a entidade ndo satisfizer a obrigacdo de performance ao
longo do tempo, a obrigacdo de performance é satisfeita em momento especifico no tempo.

Bens e servicos sdo ativos, mesmo que apenas momentaneamente, quando sdo recebidos e
usados (como no caso de muitos servigos). O controle do ativo refere-se a capacidade de
determinar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade dos beneficios restantes
provenientes do ativo. O controle inclui a capacidade de evitar que outras entidades direcionem o
uso do ativo e obtenham beneficios desse ativo. Os beneficios do ativo séo os fluxos de caixa
potenciais (entradas ou economias em saidas) que podem ser obtidos direta ou indiretamente de
muitas formas, como, por exemplo:

(a) pelo uso do ativo para produzir bens ou prestar servigos (incluindo servigos publicos);

(b) pelo uso do ativo para aumentar o valor de outros ativos;

(c) pelo uso do ativo para liquidar passivos ou reduzir despesas;

(d) pela venda ou troca do ativo;

(e) pela caugéo do ativo em garantia de empréstimo; e

() pelaretencéo do ativo.

Ao avaliar se o cliente obtém o controle do ativo, a entidade deve considerar qualquer acordo de
recompra do ativo (ver itens B64 a B76).

Obrigacao de performance satisfeita ao longo do tempo

A entidade transfere o controle do bem ou servico ao longo do tempo e, portanto, satisfaz a
obrigacao de performance e reconhece receitas ao longo do tempo, se um dos critérios a seguir for
atendido:

(a) ocliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo desempenho por parte
da entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho (ver itens B3 e B4);

(b) o desempenho por parte da entidade cria ou melhora o ativo (por exemplo, produtos em
elaboragéo) que o cliente controla & medida que o ativo € criado ou melhorado (ver item B5);
ou

(c) odesempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com uso alternativo para a entidade (ver
item 36) e a entidade possui direito executdvel (enforcement) ao pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente (ver item 37).

O ativo criado pelo desempenho por parte da entidade n&o possui uso alternativo para a entidade,

se esta estiver contratualmente impedida de direcionar prontamente o ativo para outro uso durante
a criacdo ou melhoria desse ativo ou estiver limitada na pratica de direcionar prontamente o ativo
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37.

38.

em seu estado concluido para outro uso. A avaliagdo se 0 ativo possui uso alternativo para a
entidade deve ser feita no inicio do contrato. Apds o inicio do contrato, a entidade ndo devera
atualizar a avaliagcdo do uso alternativo do ativo, a menos que as partes do contrato aprovem a
modificagéo do contrato que altere, substancialmente, a obrigagéo de performance. Os itens B6 a
B8 fornecem orientacdo para avaliar se o ativo possui uso alternativo para a entidade.

A entidade deve considerar os termos do contrato, bem como quaisquer leis que se apliquem ao
contrato, ao avaliar se possui direito executavel a pagamento pelo desempenho concluido até a
data presente, de acordo com o item 35(c). O direito a pagamento pelo desempenho concluido até
a data presente ndo necessita ser por valor fixo. Contudo, em todas as ocasifes ao longo da
duracdo do contrato, a entidade deve ter direito ao valor que, no minimo, a compense pelo
desempenho concluido até a presente data se o contrato for rescindido pelo cliente ou por outra
parte por outras razdes que ndo a omissdo da entidade em executar o desempenho conforme
prometido. Os itens B9 a B13 fornecem orientacéo para a avaliacdo da existéncia e exigibilidade do
direito a pagamento e se o direito a pagamento da entidade daria a entidade o direito de receber
por seu desempenho concluido até a data presente.

Obrigacéo de performance satisfeita em momento especifico no tempo

Se a obrigacéo de performance néo for satisfeita ao longo do tempo de acordo com os itens 35 a

37, a entidade devera satisfazer a obrigacdo de performance em momento especifico no tempo.

Para determinar o0 momento especifico no tempo no qual o cliente obtém o controle do ativo

prometido e a entidade satisfaz a obrigacdo de performance, a entidade deve considerar os

requisitos para controle, apresentados nos itens 31 a 34. Além disso, a entidade deve considerar
os indicadores da transferéncia de controle, os quais incluem, entre outros, 0s seguintes:

(@) a entidade possui um direito presente a pagamento pelo ativo — se o cliente estiver
presentemente obrigado a pagar pelo ativo, isso pode indicar que o cliente obteve a capacidade
de direcionar o uso do ativo sujeito a troca e de obter, substancialmente, a totalidade dos
beneficios restantes desse ativo;

(b) o cliente possui a titularidade legal do ativo — titularidade legal pode indicar qual parte do
contrato tem a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade
dos beneficios restantes desse ativo ou de restringir o acesso de outras entidades a esses
beneficios. Portanto, a transferéncia da titularidade legal do ativo pode indicar que o cliente
obteve o controle do ativo. Se a entidade retém a titularidade legal exclusivamente como
protecdo contra o ndo pagamento pelo cliente, esses direitos da entidade ndo impedem o
cliente de obter o controle do ativo;

(c) a entidade transferiu a posse fisica do ativo — a posse fisica do ativo pelo cliente pode indicar
gue o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios restantes desse ativo ou de restringir o acesso de outras entidades a
esses beneficios. Contudo, a posse fisica pode nao coincidir com o controle do ativo. Por
exemplo, em alguns contratos de recompra e em alguns contratos de consignacéo, o cliente ou
consignatario pode ter a posse fisica do ativo que a entidade controla. Por outro lado, em alguns
acordos onde h& o faturamento, mas ndo h& a entrega (bill-and-hold), a entidade pode ter a
posse fisica do ativo que o cliente controla. Os itens B64 a B76, B77 e B78 e B79 a B82
fornecem orientacdo sobre a contabilizagdo de contratos de recompra, contratos de
consignacao e acordos de venda na qual a entrega da mercadoria € retardada a pedido do
comprador (bill-and-hold), respectivamente;
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39.

40.

41.

42.

43.

(d) o cliente possui os riscos e 0s beneficios significativos da propriedade do ativo — a transferéncia
dos riscos e beneficios significativos da propriedade do ativo para o cliente pode indicar que o
cliente obteve a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios restantes desse ativo. Contudo, ao avaliar os riscos e os beneficios
significativos da propriedade do ativo prometido, a entidade deve excluir quaisquer riscos que
deem origem a obrigacao de performance separada adicional & obrigacédo de performance que
consiste em transferir o ativo. Por exemplo, a entidade pode ter transferido o controle do ativo
ao cliente, mas ainda néo ter satisfeito a obrigagéo de performance adicional que consiste em
prestar servigos de manutencgéao relacionados ao ativo transferido;

(e) ocliente aceitou o ativo — 0 aceite do ativo pelo cliente pode indicar que ele obteve a capacidade
de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade dos beneficios restantes
desse ativo. Para avaliar o efeito da clausula contratual de aceite pelo cliente sobre quando o
controle do ativo é transferido, a entidade deve considerar a orientagcédo dos itens B83 a B86.

Mensuracao do progresso para a satisfagdo completa de obrigagdo de performance

Para cada obrigacéo de performance satisfeita ao longo do tempo de acordo com os itens 35 a 37,
a entidade deve reconhecer receitas ao longo do tempo, mensurando o progresso em relacdo a
satisfacdo completa dessa obrigacdo de performance. O objetivo a0 mensurar o progresso é
descrever o desempenho por parte da entidade ao transferir o controle de bens ou servicos
prometidos ao cliente (ou seja, a satisfacdo da obrigacdo de performance da entidade).

A entidade deve aplicar um Unico método de mensuracdo do progresso para cada obrigacdo de
performance satisfeita ao longo do tempo e a entidade deve aplicar esse método de forma
consistente a obrigagfes de performance similares e em circunstancias similares. Ao final de cada
periodo contabil a que se referem essas demonstracdes, a entidade deve remensurar seu progresso
em relacdo a satisfacao completa da obrigacdo de performance satisfeita ao longo do tempo.

Métodos para a mensuragéo do progresso

Métodos apropriados de mensuracao do progresso incluem métodos de produto e métodos de
insumo. Os itens B14 a B19 fornecem orientacdo para o uso de métodos de produto e métodos de
insumo para mensurar o progresso da entidade em relacéo a satisfagdo completa da obrigacéo de
performance. Ao determinar o método apropriado para mensurar 0 progresso, a entidade deve
considerar a natureza do bem ou servi¢o que a entidade prometeu transferir ao cliente.

Ao aplicar um método para mensurar 0 progresso, a entidade deve excluir da mensuracédo do
progresso quaisquer bens ou servigos em relacdo aos quais a entidade néo transfere o controle ao
cliente. Inversamente, a entidade deve incluir na mensuracdo do progresso quaisquer bens ou
servicos em relacdo aos quais a entidade efetivamente transfira o controle ao cliente ao satisfazer
essa obrigacéo de performance.

A medida que as circunstancias se modifiquem ao longo do tempo, a entidade deve atualizar a sua
mensuracdo do progresso para refletir quaisquer alteracbes no resultado da obrigacdo de
performance. Essas alteragfes na mensuracao do progresso da entidade devem ser contabilizadas
como mudanga na estimativa contabil de acordo com o CPC 23 — Politicas Contédbeis, Mudanca de
Estimativa e Retificagéo de Erro.
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Mensuracao razoavel do progresso

44. A entidade deve reconhecer receitas referentes a obrigacao de performance satisfeita ao longo do
tempo somente se a entidade puder mensurar razoavelmente seu progresso em relacdo a
satisfacdo completa da obrigacdo de performance. A entidade ndo é capaz de mensurar
razoavelmente seu progresso em relagéo a satisfagdo completa da obrigacdo de performance, se
ndo dispuser de informagdes confiaveis que seriam exigidas para aplicar o método apropriado de
mensuragdo do progresso.

45. Em algumas circunstancias (por exemplo, nos estagios iniciais do contrato), a entidade pode nao
ser capaz de mensurar, razoavelmente, o resultado da obrigacéo de performance, mas a entidade
espera recuperar os custos incorridos na satisfacdo da obrigacdo de performance. Nessas
circunstancias, a entidade deve reconhecer as receitas até o limite dos custos incorridos e até o
momento em que possa mensurar razoavelmente o resultado da obrigacéo de performance.

Mensuracgao

46. Quando (ou a medida que) uma obrigacédo de performance for satisfeita, a entidade deve
reconhecer como receita o valor do preco da transacdo (o qual exclui estimativas de
contraprestacgao variavel que sejam restringidas de acordo com os itens 56 a 58), o qual deve
ser alocado a essa obrigacdo de performance.

Determinacédo do prec¢o da transagao

47. A entidade deve considerar os termos do contrato e suas praticas de neg6cios usuais para
determinar o prego da transagdo. O preco da transacéo é o valor da contraprestacédo a qual
a entidade espera ter direito em troca da transferéncia dos bens ou servigos prometidos ao
cliente, excluindo quantias cobradas em nome de terceiros (por exemplo, alguns impostos
sobre vendas). A contraprestacdo prometida em contrato com o cliente pode incluir valores
fixos, valores variaveis ou ambos.

48. A natureza, a época e o valor da contraprestacao prometida por cliente afetam a estimativa do preco
da transacéo. Ao determinar o preco da transacgao, a entidade deve considerar os efeitos de todos
0s itens a seguir:

(a) contraprestagdo variavel (ver itens 50 a 55 e 59);

(b) restricdo de estimativas de contraprestacédo variavel (ver itens 56 a 58);

(c) existéncia de componente de financiamento significativo no contrato (ver itens 60 a 65);
(d) contraprestagdo ndo monetaria (ver itens 66 a 69); e

(e) contraprestacdo a pagar ao cliente (ver itens 70 a 72).

49. Parafins de determinacéo do prec¢o da transacgéo, a entidade deve presumir que os bens ou servicos

serdo transferidos ao cliente conforme prometido, de acordo com o contrato existente, o qual ndo
sera cancelado, renovado ou modificado.
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50.

51.

52.

53.

54.

Contraprestacgéo variavel

Se a contraprestacdo prometida no contrato incluir um valor varidvel, a entidade deve estimar o
valor da contraprestacdo a qual a entidade tera direito em troca da transferéncia dos bens ou
servicos prometidos ao cliente.

O valor da contraprestagao pode variar em razdo de descontos, abatimentos, restituicdes, créditos,
concessoes de precos, incentivos, bdnus de desempenho, penalidades ou outros itens similares. A
contraprestacao prometida pode variar também se o direito da entidade a contraprestacéo depender
da ocorréncia ou ndo ocorréncia de evento futuro. Por exemplo, o valor da contraprestacdo é
variavel se o produto for vendido com direito de retorno ou se o valor fixo for prometido como bénus
de desempenho em caso de ser atingido um marco especificado.

A variabilidade relativa a contraprestacéo prometida ao cliente pode ser declarada expressamente

no contrato. Além dos termos do contrato, a contraprestacao prometida é variavel se existir qualquer

das seguintes circunstancias:

() o cliente possui uma expectativa valida decorrente das praticas usuais de negocios da entidade,
das politicas publicadas ou de declaragfes especificas de que a entidade deva aceitar um valor
de contraprestac@o que seja inferior ao preco declarado no contrato. Isto &, espera-se que a
entidade ofereca uma concessao de preco. Dependendo da jurisdicdo, do setor ou do cliente,
essa oferta pode ser referida como desconto, abatimento, restituicdo ou crédito;

(b) outros fatos e circunstancias indicam que a intengéo da entidade, ao celebrar o contrato com o
cliente, é oferecer uma concesséao de prec¢o ao cliente.

A entidade deve estimar o valor da contraprestacdo variavel, utilizando qualquer dos métodos a
seguir, dependendo de por qual método a entidade espera melhor prever o valor da contraprestacao
a qual tem direito:

(@) o valor esperado — o valor esperado é a soma de valores ponderados em funcdo da
probabilidade de uma gama de possiveis valores de contraprestagédo. O valor esperado pode
ser uma estimativa apropriada do valor da contraprestacdo variavel, se a entidade tiver grande
namero de contratos com caracteristicas similares;

(b) o valor mais provavel — o valor mais provavel é o valor Unico mais provavel de uma gama de
possiveis valores de contraprestacéo (ou seja, o resultado Unico mais provavel do contrato). O
valor mais provavel pode ser uma estimativa apropriada do valor da contraprestacao variavel,
se 0 contrato tiver apenas dois possiveis resultados (por exemplo, a entidade atingir um bdnus
de desempenho ou n&o).

A entidade deve aplicar um método de forma consistente ao longo de todo o contrato ao estimar o
efeito da incerteza sobre o valor da contraprestacdo variavel ao qual a entidade tem direito. Além
disso, a entidade deve considerar todas as informacdes (histéricas, atuais e previstas) que estejam
razoavelmente disponiveis a entidade e deve identificar um nimero razoavel de possiveis valores
de contraprestacdo. As informacgdes que a entidade utiliza para estimar o valor da contraprestacéo
variavel normalmente séo similares as informacgdes que a administracdo da entidade utiliza durante
0 processo de planejamento e proposta e ao estabelecer pre¢os para bens ou servicos prometidos.
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55.

56.

57.

58.

59.

Passivo de restituicdo

A entidade deve reconhecer um passivo de restituicdo, se receber contraprestacdo do cliente e
esperar restituir a totalidade ou parte dessa contraprestacdo ao cliente. O passivo de restituicdo
deve ser mensurado pelo valor da contraprestacao recebida (ou a receber) em relacdo a qual a
entidade ndo espera ter direito (ou seja, valores ndo incluidos no preco da transacao). O passivo
de restituicdo (e a alteracdo correspondente no preco da transacdo e, portanto, no passivo do
contrato) deve ser atualizado ao final de cada periodo de relatorio para refletir alteragbes nas
circunstancias. Para contabilizar o passivo de restitui¢cdo relativo a venda com direito de retorno, a
entidade deve aplicar a orientacdo dos itens B20 a B27.

Restricdo de estimativas de contraprestagéo variavel

A entidade deve incluir no preco da transacdo a totalidade ou parte do valor da contraprestacao
variavel estimado de acordo com o item 53, somente na medida em que for altamente provavel que
uma reversado significativa no valor das receitas acumuladas reconhecidas ndo deva ocorrer,
guando a incerteza associada a contraprestacdo variavel for subsequentemente resolvida.

Ao avaliar se é altamente provavel que uma reversao significativa no valor das receitas acumuladas
reconhecidas ndo ocorra uma vez que a incerteza relativa a contraprestacdo variavel seja
subsequentemente resolvida, a entidade deve considerar tanto a probabilidade quanto a magnitude
da reversao de receitas. Fatores que podem aumentar a probabilidade ou a magnitude da reversao
de receitas incluem, entre outros, quaisquer dos seguintes:

(a) o valor da contraprestacdo € altamente suscetivel a fatores fora da influéncia da entidade.
Esses fatores podem incluir volatilidade no mercado, julgamento ou acbes de terceiros,
condi¢Bes climaticas e alto risco de obsolescéncia do bem ou servico prometido;

(b) ndo se espera que a incerteza sobre o valor da contraprestagao seja resolvida por longo periodo
de tempo;

(c) aexperiéncia da entidade (ou outras evidéncias) com tipos similares de contratos é limitada ou
essa experiéncia (ou outras evidéncias) possui valor preditivo limitado;

(d) a entidade tem a pratica de oferecer ampla gama de concessdes de preco ou de alterar os
termos e condicdes de pagamento de contratos similares em circunstancias similares;

(e) o contrato tem grande nimero e ampla gama de possiveis valores de contraprestacao.

A entidade deve aplicar o item B63 para contabilizar a contraprestacdo com base em royalties
baseados em vendas, ou baseados em uso, que sejam prometidos em troca de licenca de
propriedade intelectual.

Reavaliacdo da contraprestacao variavel

Ao final de cada periodo de relatério, a entidade deve atualizar o preco da transacado estimado
(incluindo a atualizag@o de sua avaliagdo, se a estimativa de contraprestacéo variavel for restrita)
para representar fielmente as circunstancias presentes no final do periodo do relatério e as
alteracdes nas circunstancias durante o periodo do relatério. A entidade deve contabilizar alteracées
no preco da transacgéo de acordo com os itens 87 a 90.
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60.

61.

62.

63.

64.

Existéncia de componente de financiamento significativo no contrato

Ao determinar o prec¢o da transacao, a entidade deve ajustar o valor prometido da contraprestacao
para refletir os efeitos do valor do dinheiro no tempo, se a época dos pagamentos pactuada pelas
partes do contrato (seja expressa ou implicitamente) fornecer ao cliente ou a entidade um beneficio
significativo de financiamento da transferéncia de bens ou servicos ao cliente. Nessas
circunstancias, o contrato contém componente de financiamento significativo. Componente de
financiamento significativo pode existir, independentemente, se a promessa de financiamento é
expressamente declarada no contrato ou implicita pelos termos de pagamento pactuados pelas
partes do contrato.

O objetivo, ao ajustar o valor prometido da contraprestacéo para um componente de financiamento
significativo, € que a entidade reconheca receitas pelo valor que reflita o preco que o cliente teria
pago pelos bens ou servigos prometidos, se o cliente tivesse pago a vista por esses bens ou servigos
guando (ou a medida que) foram transferidos ao cliente (ou seja, o preco de venda a vista). A
entidade deve considerar todos os fatos e circunstancias relevantes ao avaliar se o contrato contém
componente de financiamento e se esse componente de financiamento é significativo para o
contrato, incluindo ambas as seguintes:

(a) a diferenca, se houver, entre o valor da contraprestacao prometida e o pre¢co de venda a vista

dos bens ou servicos prometidos; e

(b) o efeito combinado do disposto nos dois incisos seguintes:

(i) a duracdo de tempo esperada entre 0 momento em que a entidade transfere os bens ou
servicos prometidos ao cliente e o momento em que o cliente paga por esses bens ou
servicos; e

(i) as taxas de juros vigentes no mercado pertinente.

Nao obstante a avaliacao do disposto no item 61, o contrato com o cliente ndo terd componente de

financiamento significativo, se qualquer dos seguintes fatores estiver presente:

(a) o cliente pagou pelos bens ou servicos antecipadamente e a época da transferéncia desses
bens ou servicos sera determinada a critério do cliente;

(b) um valor substancial da contraprestacéo prometida pelo cliente é variavel e o valor ou a época
dessa contraprestacdo varia com base na ocorréncia ou ndo ocorréncia desse evento futuro
gue nao esteja substancialmente dentro do controle do cliente ou da entidade (por exemplo, se
a contraprestacao consistir em royalties baseados em vendas);

(c) a diferenga entre a contraprestacado prometida e o preco de venda a vista do bem ou servico
(conforme descrito no item 61) resultar de outras razdes que n&o o fornecimento de
financiamento ao cliente ou a entidade, e a diferenca entre esses valores for proporcional a
razéo da diferenca. Por exemplo, os termos de pagamento podem fornecer a entidade ou ao
cliente protecdo contra a omissdo da outra parte em cumprir adequadamente a totalidade ou
parte de suas obrigacdes de acordo com o contrato.

(Eliminado).
Para atingir o objetivo do item 61, ao ajustar o valor prometido da contraprestacdo para refletir o
componente de financiamento significativo, a entidade deve utilizar a taxa de desconto que seria

refletida em transacdo de financiamento separada entre a entidade e seu cliente no inicio do
contrato. Essa taxa refletiria as caracteristicas de crédito da parte que recebesse financiamento no
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65.

66.

67.

68.

69.

70.

contrato, bem como qualquer garantia prestada pelo cliente ou pela entidade, incluindo ativos
transferidos no contrato. A entidade pode ser capaz de determinar essa taxa identificando a taxa
gue desconta o valor nominal da contraprestacao prometida ao preco a vista que o cliente teria pago
pelos bens ou servigos quando (ou a medida que) os transferisse ao cliente. Apds o inicio do
contrato, a entidade ndo deve atualizar a taxa de desconto para refletir alteracdes nas taxas de juros
ou outras circunstancias (tais como alteracdo na avaliacao do risco de crédito do cliente).

A entidade deve apresentar os efeitos do financiamento (receita de juros ou despesa de juros)
separadamente da receita de contratos com clientes na demonstragéo do resultado abrangente. A
receita de juros ou a despesa de juros deve ser reconhecida somente na medida em que ativo (ou
recebivel) de contrato ou passivo de contrato for reconhecido na contabilizacdo do contrato com o
cliente.

Contraprestacdo ndo monetaria

Para determinar o preco de transagéo para contratos nos quais o cliente promete contraprestacéo
na forma que néo seja pagamento em dinheiro, a entidade deve mensurar a contraprestagdo néao
monetaria (ou promessa de contraprestacdo ndo monetaria) pelo valor justo.

Se a entidade néo puder estimar, razoavelmente, o valor justo da contraprestacdo ndo monetaria,
ela deve mensurar a contraprestacéo indiretamente por referéncia ao preco de venda individual dos
bens ou servicos prometidos ao cliente (ou classe de clientes) em troca da contraprestacéao.

O valor justo da contraprestacdo ndo monetaria pode variar em razdo da forma da contraprestacao
(por exemplo, a alteracdo no preco da acdo que a entidade tem o direito de receber do cliente). Se
o valor justo da contraprestacdo ndo monetaria prometida pelo cliente variar por outras razées que
nao apenas a forma da contraprestacdo (por exemplo, o valor justo pode variar em razdo do
desempenho da entidade), a entidade deve aplicar os requisitos dos itens 56 a 58.

Se o cliente entregar bens ou servicos (por exemplo, materiais, equipamentos ou méao de obra) para
facilitar o desempenho do contrato pela entidade, ela deve avaliar se obtém o controle desses bens
ou servigos recebidos. Caso afirmativo, a entidade deve contabilizar os bens ou servigos recebidos
como contraprestacao ndo monetéria recebida do cliente.

Contraprestagéo a pagar ao cliente

Contraprestacdo a pagar ao cliente inclui valores a vista que a entidade paga ou espera pagar ao
cliente (ou a outras partes que compram do cliente bens ou servigos da entidade). A contraprestacao
a pagar ao cliente inclui ainda crédito ou outros itens (por exemplo, cupom ou voucher) que podem
ser aplicados contra valores devidos a entidade (ou a outras partes que comprem do cliente bens
ou servicos da entidade). A entidade deve contabilizar a contraprestacéo a pagar ao cliente como
reducdo do preco da transacao e, portanto, das receitas, a menos que o pagamento ao cliente se
dé em troca de bem ou servico distinto (conforme descrito nos itens 26 a 30) que o cliente transfere
a entidade. Se a contraprestacdo a pagar ao cliente incluir um valor variavel, a entidade deve estimar
o0 preco da transacao (incluindo a avaliagédo se a estimativa da contraprestacao variavel for restrita),
de acordo com os itens 50 a 58.
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71.

72.

73.

74.

75.

76.

77.

Se a contraprestagdo a pagar ao cliente for pagamento com bem ou servigo distinto do cliente, entéo
a entidade deve contabilizar a compra do bem ou servico da mesma forma que contabiliza outras
compras de fornecedores. Se o valor da contraprestacdo a pagar ao cliente exceder o valor justo
do bem ou servicgo distinto que a entidade recebe do cliente, entdo a entidade deve contabilizar esse
excedente como reducéo do preco da transacdo. Se a entidade néo puder estimar, razoavelmente,
o valor justo do bem ou servico recebido do cliente, ela deve contabilizar toda a contraprestacéo a
pagar ao cliente como reducéo do preco da transacéo.

Consequentemente, se a contraprestacdo a pagar ao cliente for contabilizada como reducédo do

preco da transacdo, a entidade deve reconhecer a reducao das receitas quando (ou a medida que)

o Ultimo de qualquer dos eventos a seguir ocorrer:

(@) quando a entidade reconhecer as receitas da transferéncia dos bens ou servigcos
correspondentes ao cliente; e

(b) quando a entidade pagar ou prometer pagar a contraprestacdo (ainda que o pagamento
dependa de evento futuro). Essa promessa pode ser deduzida das praticas de negécios usuais
da entidade.

Alocacdo do preco datransacédo a obrigacédo de performance

O objetivo, ao alocar o preco da transacéo, consiste em que a entidade aloque o prego da
transacdo a cada obrigacéo de performance (bem ou servigo distinto) pelo valor que reflita o
valor da contraprestacao a qual a entidade espera ter direito em troca da transferéncia dos
bens ou servigos prometidos ao cliente.

Para atingir o objetivo de alocacgéo, a entidade deve alocar o pre¢o da transacéo a cada obrigagdo
de performance identificada no contrato com base no preco de venda individual, de acordo com os
itens 76 a 80, exceto conforme especificado nos itens 81 a 83 (para a alocagao de descontos) e nos
itens 84 a 86 (para a alocacdo de contraprestacao que inclua valores variaveis).

Os itens 76 a 86 nao serdo aplicaveis, se o contrato tiver apenas uma obrigacao de performance.
Contudo, os itens 84 a 86 podem ser aplicados se a entidade prometer transferir uma série de bens
ou servicos distintos identificados como uma Unica obrigacéo de performance de acordo com o item
22(b) e a contraprestagéo prometida incluir valores variaveis.

Alocacdo com base em preco de venda individual

Para alocar o preco da transacéo a cada obrigacdo de performance com base no preco de venda
individual, a entidade deve determinar o preco de venda individual no inicio do contrato do bem ou
servigo distinto subjacente a cada obrigac&o de performance no contrato e deve alocar o prego da
transacao proporcionalmente a esses precos de venda individuais.

O preco de venda individual é o preco pelo qual a entidade venderia o bem ou o servi¢go prometido
separadamente ao cliente. A melhor evidéncia do preco de venda individual é o preco observavel
do bem ou servigo quando a entidade vende esse bem ou servico separadamente em circunstancias
similares e a clientes similares. O preco contratualmente declarado ou o preco de tabela do bem ou
servico pode ser (mas ndo se deve presumir que seja) o preco de venda individual desse bem ou
Sservigo.
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78.

79.

80.

Se o preco de venda individual ndo for diretamente observavel, a entidade deve estimar o preco de
venda individual por valor que resulte em que a alocagéo do preco da transacéo atenda ao objetivo
de alocacgéo do item 73. Ao estimar o preco de venda individual, a entidade deve considerar todas
as informacdes (incluindo condi¢cdes de mercado, fatores especificos da entidade e informacdes
sobre o cliente ou classe de clientes) que estejam razoavelmente disponiveis a entidade. Ao fazé-
lo, a entidade deve maximizar o uso de informac¢des observaveis e deve aplicar métodos de
estimativa de forma consistente para circunstancias similares.

Métodos adequados para estimar o preco de venda individual de bem ou servigo incluem, entre

outros, 0s seguintes:

(a) abordagem de avaliagdo de mercado ajustada — a entidade pode avaliar o mercado no qual
vende bens ou servigos e estimar o prego que o cliente nesse mercado estaria disposto a pagar
por esses bens ou servicos. Essa abordagem pode incluir também consultar os precos dos
concorrentes da entidade para bens ou servigos similares e ajustar esses precos, conforme
necessario, para refletir os custos e margens da entidade;

(b) abordagem do custo esperado mais margem — a entidade pode prever seus custos esperados
para satisfazer a obrigacéo de performance e entdo adicionar a margem apropriada para esse
bem ou servigo;

(c) abordagem residual — a entidade pode estimar o preco de venda individual por referéncia ao
preco de transacdo total menos a soma dos precgos de venda individuais observaveis de outros
bens ou servigos prometidos no contrato. Contudo, a entidade pode usar uma abordagem
residual para estimar, de acordo com o item 78, o preco de venda individual de bem ou servico
somente se for atendido um dos seguintes critérios:

() a entidade vender o mesmo bem ou servigo a diferentes clientes (a0 mesmo tempo ou
aproximadamente ao mesmo tempo) por ampla gama de valores (ou seja, 0 pre¢o de venda
€ altamente variavel porque o preco de venda individual representativo ndo pode ser
discernido de transacdes passadas ou de outras evidéncias observaveis); ou

(i) a entidade ainda ndo estabeleceu o preco para esse bem ou servico e 0 bem ou servigco
nao foi vendido anteriormente de forma individual (ou seja, o preco de venda é incerto).

Uma combinacdo de métodos pode precisar ser usada para estimar os pre¢os de venda individuais
dos bens ou servigos prometidos no contrato, se dois ou mais desses bens ou servigos tiverem
precos de venda individuais altamente variaveis ou incertos. Por exemplo, a entidade pode usar
uma abordagem residual para estimar o preco de venda individual total para esses bens ou servi¢os
prometidos com precos de venda individuais altamente varidveis ou incertos e entéo utilizar outro
método para estimar os precos de venda individuais dos bens ou servicos individuais, relativos a
esse preco de venda individual total estimado, determinado pela abordagem residual. Quando a
entidade utilizar uma combinacdo de métodos para estimar o preco de venda individual de cada
bem ou servico prometido no contrato, a entidade deve avaliar se a alocagcéo do preco da transacéo
por esses precos de venda individuais estimados € consistente com o objetivo de alocacao do item
73 e com as exigéncias para a estimativa de precos de venda individuais do item 78.
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81.

82.

83.

84.

85.

Alocacéo de desconto

O cliente recebe desconto por comprar um grupo de bens ou servigos, se a soma dos precos de
venda individuais desses bens ou servicos prometidos no contrato exceder a contraprestacéo
prometida no contrato. Exceto quando a entidade tiver evidéncias observaveis, de acordo com o
item 82, de que todo o desconto refere-se somente a uma ou mais das obrigac8es de performance
do contrato, mas ndo a todas, a entidade deve alocar o desconto proporcionalmente a todas as
obrigacdes de performance do contrato. A alocacdo proporcional do desconto nessas circunstancias
€ uma consequéncia da alocacdo pela entidade do preco da transacdo a cada obrigacdo de
performance com base nos precos de venda individuais dos bens ou servigos distintos subjacentes.

A entidade deve alocar todo o desconto a uma ou mais das obrigaces de performance do contrato,

mas nao a todas, se forem atendidos todos os critérios a seguir:

(a) a entidade vender regularmente cada bem ou servico distinto (ou cada grupo de bens ou
servigos distintos) do contrato de forma individual;

(b) a entidade também vender regularmente de forma individual um grupo (ou grupos) de outros
desses bens ou servigos distintos com desconto em relacdo aos precos de venda individuais
dos bens ou servigos em cada grupo; e

(c) o desconto atribuivel a cada grupo de bens ou servicos descrito no item 82(b) for
substancialmente o mesmo que o desconto do contrato e a analise dos bens ou servigos de
cada grupo fornecer evidéncia observavel da obrigacdo de performance (ou obrigacdes de
performance) a qual pertence todo o desconto do contrato.

Se todo o desconto for alocado a uma ou mais obriga¢cdes de performance do contrato, de acordo
com o item 82, a entidade deve alocar o desconto antes de usar a abordagem residual para estimar
o preco de venda individual do bem ou servigo de acordo com o item 79(c).

Alocacao de contraprestacao variavel

A contraprestacao variavel que é prometida no contrato pode ser atribuivel ao contrato inteiro ou a

parte especifica do contrato, como, por exemplo, qualquer das seguintes:

(&) uma ou mais das obrigacdes de performance do contrato (por exemplo, um bbénus pode
depender da transferéncia pela entidade de bem ou servico prometido dentro do prazo
especificado), mas ndo a todas; ou

(b) um ou mais dos bens ou servicos distintos prometidos, mas ndo a todos, em uma série de bens
ou servigos distintos que fazem parte de uma Unica obrigacéo de performance de acordo com
o item 22(b) (por exemplo, a contraprestagéo prometida para o segundo ano do contrato de
prestacdo de servicos de limpeza de dois anos aumentara com base nas varia¢des do indice
de inflac&o especificado).

A entidade deve alocar um valor variavel (e alteracdes subsequentes nesse valor) inteiramente a
obrigacdo de performance ou ao bem ou servigo distinto que faz parte de uma Unica obrigacéo de
performance de acordo com o item 22(b), se forem atendidos ambos os seguintes critérios:

(a) ostermos de pagamento variavel se referirem, especificamente, aos esforcos da entidade para
satisfazer & obrigacdo de performance ou transferir o bem ou servigo distinto (ao resultado
especifico da satisfacdo da obrigacdo de performance ou da transferéncia do bem ou servico
distinto); e
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86.

87.

88.

89.

90.

(b) a alocacéo de todo o valor varidvel da contraprestagéo a obrigagéo de performance ou ao bem
ou servico distinto for consistente com o objetivo de alocacéo do item 73 ao considerar todas
as obrigacdes de performance e termos de pagamento do contrato.

Os requisitos de alocacéo dos itens 73 a 83 devem ser aplicados para alocar o valor restante do
preco da transacéo que ndo atender aos critérios do item 85.

Alteragdes no preco datransacéo

Ap6s o inicio do contrato, o preco da transag¢do pode mudar por varias razées, incluindo a solugao
de eventos incertos ou outras alteragdes nas circunstancias que alterem o valor da contraprestacéo
a qual a entidade espera ter direito em troca dos bens ou servigos prometidos.

A entidade deve alocar as obrigacbes de performance do contrato quaisquer alteracdes
subsequentes no pre¢co da transacdo da mesma forma que no inicio do contrato.
Consequentemente, a entidade ndo deve realocar o preco da transacao para refletir alteragcdes em
precos de venda individuais ap0s o inicio do contrato. Valores alocados a obrigacéo de performance
satisfeita devem ser reconhecidos como receita, ou como reducgdo da receita, no periodo em que o
preco da transagdo mudar.

A entidade deve alocar a alteracdo no preco de toda a transagédo a uma ou mais das obrigacdes de
performance de bens ou servigos distintos prometidos, mas nédo a todas, em uma série que faz parte
de uma Unica obrigacao de performance, de acordo com o item 22(b), somente se forem atendidos
os critérios do item 85 sobre alocagdo da contraprestacao variavel.

A entidade deve contabilizar a alteracdo no prego da transagdo que resultar da modificacdo do
contrato de acordo com os itens 18 a 21. Contudo, para a alteracdo no preco da transagédo que
ocorrer apés a modificacdo do contrato, a entidade deve aplicar os itens 87 a 89 para alocar a
alteracdo no preco da transacao por qualquer das seguintes formas que for aplicavel:

(a) a entidade deve alocar a alteracdo no preco da transacdo as obrigacdes de performance
identificadas no contrato antes da modificacdo se, e ha medida em que, a alteragdo no preco
da transacdao for atribuivel ao valor da contraprestacdo variavel prometido antes da modificacao
e a modificag&o for contabilizada de acordo com o item 21(a);

(b) nos demais casos em que a modificacdo néo tiver sido contabilizada como contrato separado,
de acordo com o item 20, a entidade deve alocar a alteragdo no preco da transacdo as
obrigagdes de performance do contrato modificado (ou seja, as obrigactes de performance que
se encontravam nao satisfeitas ou parcialmente satisfeitas imediatamente ap6s a modifica¢éo).

Custos do contrato

91.

Custo incremental para obtenc&o de contrato

A entidade deve reconhecer como ativo os custos incrementais para obtencéo de contrato
com cliente, se a entidade espera recuperar esses custos.
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92.

93.

94.

95.

96.

97.

Custo incremental para obtencéo de contrato sdo os custos em que a entidade incorre para obter o
contrato com o cliente que ela nao teria incorrido, se o contrato ndo tivesse sido obtido (por exemplo,
comisséo de venda).

Os custos para obter o contrato, que forem incorridos independentemente da obtencdo do contrato,
devem ser reconhecidos como despesa quando incorridos, a menos que esses custos sejam
expressamente cobraveis do cliente, independentemente da obten¢éo do contrato.

Como expediente pratico, a entidade pode reconhecer os custos incrementais para obtencédo de
contrato como despesa quando incorridos, se o periodo de amortizacdo do ativo que a entidade
teria de outro modo reconhecido for de um ano ou menos.

Custo para cumprir o contrato

Se os custos incorridos no desempenho do contrato com o cliente néo estiverem dentro do

alcance de outro pronunciamento (por exemplo, o CPC 16 — Estoques, o CPC 27 — Ativo

Imobilizado ou o CPC 04 - Ativo Intangivel), a entidade deve reconhecer o ativo a partir dos

custos incorridos para cumprir o contrato, somente se esses custos atenderem a todos os

critérios a seguir:

(@) os custos referem-se diretamente ao contrato ou ao contrato previsto que a entidade
pode especificamente identificar (por exemplo, custos relativos a servicos a serem
prestados de acordo com a renovacdo de contrato existente ou custos para projetar o
ativo a ser transferido, de acordo com contrato especifico que ainda néo foi aprovado);

(b) os custos geram ou aumentam recursos da entidade que serdo usados para satisfazer
(ou para continuar a satisfazer) a obrigacdes de performance no futuro; e

(c) espera-se que 0s custos sejam recuperados.

Para custos incorridos no desempenho de contrato com cliente que estejam dentro do alcance de
outro pronunciamento, a entidade deve contabilizar esses custos de acordo com esses outros
pronunciamentos.

Os custos que se referem diretamente ao contrato (ou ao contrato previsto especifico) incluem

guaisquer dos seguintes:

(a) mao de obra direta (por exemplo, salarios e ordenados de empregados que prestam 0s servicos
prometidos diretamente ao cliente);

(b) materiais diretos (por exemplo, suprimentos utilizados na prestagcdo dos servicos prometidos
ao cliente);

(c) alocacdes de custos que se referem diretamente ao contrato ou a atividades do contrato (por
exemplo, custos de gestdo e supervisdo do contrato, seguro e depreciagdo de ferramentas,
equipamentos e ativo de direito de uso utilizados no desempenho do contrato);

(d) custos que sdo expressamente cobraveis do cliente de acordo com o contrato; e

(e) outros custos que sejam incorridos somente em raz&o de a entidade ter celebrado o contrato
(por exemplo, pagamentos a subcontratadas).
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98.

99.

100.

101.

102.

103.

A entidade deve reconhecer os seguintes custos como despesa quando incorridos:

(a) custos gerais e administrativos (a menos que esses custos sejam expressamente cobraveis do
cliente de acordo com o contrato, hipétese em que a entidade deve avaliar esses custos de
acordo com o item 97);

(b) custos relativos a perdas de material, mao de obra ou outros recursos para cumprir 0 contrato
gue ndo foram refletidos no preco do contrato;

(c) custos que se referem a obrigactes de performance satisfeitas (ou obrigacdes de performance
parcialmente satisfeitas) do contrato (ou seja, custos que se referem ao desempenho passado);
e

(d) custos em relacdo aos quais a entidade n&o pode distinguir se eles se referem a obrigacfes de
performance ndo satisfeitas ou a obrigacdes de performance satisfeitas (ou obrigacbes de
performance parcialmente satisfeitas).

Amortizacéo e reducdo ao valor recuperavel

O ativo reconhecido, de acordo com o item 91 ou 95, deve ser amortizado em base sistematica que
seja consistente com a transferéncia ao cliente dos bens ou servigos aos quais o ativo se refere. O
ativo pode se referir a bens ou servigos a serem transferidos de acordo com contrato previsto
especifico (conforme descrito no item 95(a)).

A entidade deve atualizar a amortizacdo para refletir uma alteracao significativa na época esperada
pela entidade de transferéncia ao cliente dos bens ou servigos aos quais o ativo se refere. Essa
alteracdo deve ser contabilizada como mudanca na estimativa contabil de acordo com o CPC 23.

A entidade deve reconhecer a perda por reducéo ao valor recuperavel no resultado na medida em

gue o valor contabil do ativo reconhecido, de acordo com o item 91 ou 95, exceda:

(a) o valor restante da contraprestacdo que a entidade espera receber em troca dos bens ou
Servigos aos quais o ativo se refere; menos

(b) os custos que se referem diretamente ao fornecimento desses bens ou servicos e que néo
foram reconhecidos como despesa (ver item 97).

Para fins de aplicagdo do item 101 para determinar o valor da contraprestacdo que a entidade
espera receber, a entidade deve utilizar os principios para determinagdo do preco da transagéo
(exceto em relacdo aos requisitos dos itens 56 a 58 sobre a restricAo de estimativas de
contraprestacdo variavel) e deve ajustar esse valor para refletir os efeitos do risco de crédito do
cliente.

Antes que a entidade reconheca a perda por reducdo ao valor recuperavel para ativo reconhecido
de acordo com o item 91 ou com o item 95, a entidade deve reconhecer qualquer perda por reducéo
ao valor recuperavel para ativos relacionados ao contrato que sejam reconhecidos de acordo com
outro pronunciamento (por exemplo, CPC 16, CPC 27 e CPC 04). Apés aplicar o teste de reducéo
ao valor recuperavel do item 101, a entidade deve incluir o valor contébil resultante do ativo
reconhecido de acordo com o item 91 ou com o item 95 no valor contdbil da unidade geradora de
caixa a qual ele pertence para fins de aplicacdo do CPC 01 — Reduc¢éo ao Valor Recuperavel de
Ativos a essa unidade geradora de caixa.
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104.

A entidade deve reconhecer no resultado a reverséo da totalidade ou de parte da perda por reducdo
ao valor recuperavel reconhecida anteriormente, de acordo com o item 101, quando as condicdes
de reducdo ao valor recuperavel deixarem de existir ou tiverem melhorado. O aumento do valor
contabil do ativo ndo deve exceder o valor que teria sido determinado (liquido de amortizacéo), se
nenhuma perda por reducao ao valor recuperavel tivesse sido reconhecida anteriormente.

Apresentacéao

105.

106.

107.

108.

109.

Quando qualquer das partes do contrato tiver concluido o desempenho, a entidade deve
apresentar o contrato no balango patrimonial como ativo de contrato ou passivo de contrato,
dependendo da relagdo entre o desempenho pela entidade e o pagamento pelo cliente. A
entidade deve apresentar separadamente como recebivel quaisquer direitos incondicionais
a contraprestagao.

Se o cliente pagar a contraprestacdo ou a entidade tiver direito ao valor da contraprestacdo que
seja incondicional (ou seja, recebivel), antes que a entidade transfira o bem ou servi¢o ao cliente, a
entidade deve apresentar 0 contrato como passivo de contrato quando o pagamento for efetuado
ou o pagamento for devido (0 que ocorrer antes). Passivo de contrato € a obrigagéo da entidade de
transferir bens ou servi¢os ao cliente, em relacdo aos quais a entidade recebeu a contraprestacao
do cliente ou o valor da contraprestacao for devido pelo cliente.

Se a entidade concluir o desempenho por meio da transferéncia de bens ou servi¢cos ao cliente
antes que o cliente pague a contraprestacédo, ou antes que o pagamento seja devido, a entidade
deve apresentar o contrato como ativo de contrato, excluindo quaisquer valores apresentados como
recebivel. Ativo de contrato é um direito da entidade & contraprestacdo em troca de bens ou servigos
gue a entidade transferiu ao cliente. A entidade deve avaliar um ativo de contrato quanto a reducao
ao valor recuperavel de acordo com o CPC 48. A reducéo ao valor recuperavel de ativo de contrato
deve ser mensurada, apresentada e divulgada da mesma forma que um ativo financeiro que esteja
dentro do alcance do CPC 48 (ver também item 113(b)).

Recebivel é um direito da entidade a contraprestacdo que seja incondicional. O direito a
contraprestacdo € considerado incondicional, se somente a passagem do tempo for exigida antes
gue o pagamento dessa contraprestacéo seja devido. Por exemplo, a entidade deve reconhecer o
recebivel se tiver o direito presente a pagamento ainda que esse valor possa estar sujeito a
restituicdo no futuro. A entidade deve contabilizar o recebivel de acordo com o CPC 48. Por ocasiédo
do reconhecimento inicial do recebivel proveniente de contrato com cliente, qualquer diferencga,
entre a mensuracao do recebivel de acordo com o CPC 48 e o valor correspondente da receita
reconhecido, se o primeiro valor for maior que o segundo valor, deve ser apresentada como despesa
(por exemplo, perda por recuperacao ao valor recuperavel).

Este pronunciamento utiliza os termos “ativo de contrato” e “passivo de contrato”, mas nao proibe a
entidade de utilizar descrigbes alternativas no balango patrimonial para esses itens. Se a entidade
utilizar uma descricdo alternativa para ativo de contrato, a entidade deve fornecer informacdes
suficientes para que o usuario das demonstragdes contabeis diferencie entre recebiveis e ativos de
contrato.
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Divulgacéo

110.

111.

112.

O objetivo dos requisitos de divulgacdo consiste em que a entidade divulgue informacdes

suficientes para permitir aos usuarios de demonstracdes contabeis compreender a natureza,

o valor, a época e a incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de contratos com

clientes. Para atingir esse objetivo, a entidade deve divulgar informacdes qualitativas e

guantitativas sobre todos os itens seguintes:

(a) seus contratos com clientes (ver itens 113 a 122);

(b) julgamentos significativos e mudancas nos julgamentos feitos ao aplicar este
pronunciamento a esses contratos (ver itens 123 a 126); e

(c) quaisquer ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir um contrato
com cliente de acordo com o item 91 ou com o item 95 (ver itens 127 e 128).

A entidade deve considerar o nivel de detalhe necessario para atingir o objetivo de divulgacédo e
guanta énfase deve ser dada a cada um dos varios requisitos. A entidade deve agregar ou
desagregar divulgagfes de modo que informagdes importantes ndo sejam obscurecidas, seja pela
inclusdo de grande quantidade de detalhes insignificantes ou pela agregac¢éo de itens que possuem
caracteristicas substancialmente diferentes.

A entidade né&o precisa divulgar informagdes de acordo com este pronunciamento se tiver fornecido
as informacdes de acordo com outro pronunciamento.

112A. A divulgacao da receita na demonstracdo do resultado deve ser feita conforme conceituadas neste

113.

114.

pronunciamento. Todavia, a entidade deve fazer uso de outras contas de controle interno, como,
por exemplo, “Receita Bruta Tributavel”, para fins fiscais e outros. A conciliagdo entre os valores
registrados para finalidades fiscais e os evidenciados como receita para fins de divulgacéo de
acordo com este pronunciamento deve ser evidenciada em nota explicativa as demonstracdes
contébeis.

Contrato com cliente

A entidade deve divulgar todos os valores a seguir para o periodo de relatério a menos que esses

valores sejam apresentados separadamente na demonstragdo do resultado abrangente de acordo

com outros pronunciamentos:

(a) receitas reconhecidas de contratos com clientes, as quais a entidade divulga separadamente
de suas outras fontes de receitas; e

(b) quaisquer perdas por redugao ao valor recuperavel reconhecidas (de acordo com o CPC 48)
sobre quaisquer recebiveis ou ativos de contrato provenientes de contratos da entidade com
clientes, as quais a entidade deve divulgar separadamente das perdas por reducédo ao valor
recuperavel de outros contratos.

Desagregacao da receita
A entidade deve desagregar receitas reconhecidas de contratos com clientes em categorias que
descrevam como a natureza, o valor, a época e a incerteza das receitas dos fluxos de caixa sédo

afetados por fatores econdmicos. A entidade deve aplicar a orientacdo dos itens B87 a B89 ao
selecionar as categorias a serem utilizadas para desagregar receitas.
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115.

116.

117.

118.

1109.

Além disso, a entidade deve divulgar informacdes suficientes para permitir aos usuarios de
demonstragfes contabeis compreender a relacdo entre a divulgacdo de receitas desagregadas (de
acordo com o item 114) e informacg0es sobre receitas que sejam divulgadas para cada segmento
reportavel se a entidade aplicar o CPC 22 — Informacdes por Segmento.

Saldo do contrato

A entidade deve divulgar todos os itens seguintes:

(a) saldos inicial e final de recebiveis, ativos de contrato e passivos de contrato provenientes de
contratos com clientes, se ndo forem de outro modo apresentados ou divulgados
separadamente;

(b) receitas reconhecidas no periodo de relatério que foram incluidas no saldo de passivos de
contrato no inicio do periodo; e

(c) receitas reconhecidas no periodo de relatério provenientes de obrigagbes de performance
satisfeitas (ou parcialmente satisfeitas) em periodos anteriores (por exemplo, alteracdes no
preco da transacéo).

A entidade deve explicar como a época de satisfacéo de suas obrigacdes de performance (ver item
119(a)) se relaciona com a época usual de pagamento (ver item 119(b)) e o efeito que esses fatores
tém sobre os saldos de ativos de contrato e de passivos de contrato. A explicacdo fornecida pode
utilizar informacdes qualitativas.

A entidade deve fornecer explicacdo sobre as alteracdes significativas nos saldos de ativos de
contrato e de passivos de contrato durante o periodo de relatorio. A explicagdo deve incluir
informagfes qualitativas e quantitativas. Exemplos de alteracdes nos saldos de ativos de contrato
e passivos de contrato da entidade incluem quaisquer dos itens seguintes:

(a) alteracdes devidas a combinacéo de negécios;

(b) ajustes cumulativos de receitas que afetam o ativo de contrato ou o passivo de contrato
correspondente, incluindo ajustes decorrentes da alteracdo na medida do progresso, da
alteracéo na estimativa do preco da transacao (incluindo quaisquer alteracdes na avaliacdo de
se a estimativa da contraprestagdo variavel é restrita) ou da modificagédo de contrato;

(c) reducao ao valor recuperavel de ativo de contrato;

(d) alteracdo no prazo para que o direito a contraprestacdo se torne incondicional (ou seja, para
gue o ativo de contrato seja reclassificado como recebivel); e

(e) alteracdo no prazo para que a obrigacdo de performance seja satisfeita (ou seja, para o
reconhecimento de receitas provenientes de passivo de contrato).

Obrigacao de performance

A entidade deve divulgar informacdes sobre suas obrigacfes de performance em contratos com

clientes, incluindo a descricdo de todos o0s seguintes itens:

(&) quando a entidade normalmente satisfaz as suas obriga¢des de performance (por exemplo, por
ocasido da remessa, por ocasido da entrega, conforme 0s servigcos sejam prestados ou por
ocasido da conclusdo dos servigos), incluindo quando as obrigacdes de performance sdo
satisfeitas conforme onde ha o faturamento, mas nao ha a entrega (bill-and-hold);
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120.

121.

122.

123.

(b) os termos de pagamento significativos (por exemplo, se o0 pagamento é normalmente devido,
se o contrato tem componente de financiamento significativo, se o valor da contraprestacao é
variavel e se a estimativa da contraprestagdo variavel é normalmente restrita de acordo com os
itens 56 a 58);

(c) a natureza dos bens ou servicos que a entidade prometeu transferir, destacando quaisquer
obrigacBes de performance no sentido de providenciar que outra parte transfira bens ou
servigos (ou seja, se a entidade estiver atuando como agente);

(d) obrigactes de devolucao, de restituicdo e de outras obrigagdes similares; e

(e) tipos de garantia e obrigacdes relacionadas.

Preco de transacgéo alocado as obrigacdes de performance restantes

A entidade deve divulgar as seguintes informacdes sobre as suas obrigacdes de performance

restantes:

(a) o valor total do prego da transacdo alocado as obrigacdes de performance que ndo se
encontram satisfeitas (ou parcialmente satisfeitas) ao final do periodo de relatério; e

(b) uma explicacdo de quando a entidade espera reconhecer como receita o valor divulgado de
acordo com o item 120(a), relativamente ao qual a entidade deve divulga-lo de uma das
seguintes formas:
() em base quantitativa, utilizando as faixas de tempo que seriam as mais apropriadas para

a duracao das obrigacdes de performance restantes; ou

(ii) utilizando informagfes qualitativas.

Como expediente pratico, a entidade ndo precisa divulgar as informacdes do item 120 para uma

obrigacédo de performance se for atendida uma das condi¢fes a seguir:

(a) a obrigacdo de performance for parte de contrato que possui a duragéo original prevista de um
ano ou menos; ou

(b) a entidade reconhecer receitas provenientes da satisfacdo da obrigacdo de performance de
acordo com o item B16.

A entidade deve explicar qualitativamente se esta aplicando o expediente pratico do item 121 e se
qualquer contraprestacdo proveniente de contratos com clientes ndo esté incluida no preco da
transacao e, portanto, ndo esté incluida nas informag6es divulgadas de acordo com o item 120. Por
exemplo, a estimativa do pre¢o da transagdo ndo deve incluir quaisquer valores estimados de
contraprestacao variavel que sejam restritos (ver itens 56 a 58).

Julgamentos significativos na aplicagdo deste pronunciamento

A entidade deve divulgar os julgamentos, e as mudancas nos julgamentos, feitos ao aplicar este
pronunciamento que afetem significativamente a determinacdo do valor e época de receitas
provenientes de contratos com clientes. Em particular, a entidade deve explicar os julgamentos e
as mudancas nos julgamentos, utilizados para determinar ambas as seguintes informacdes:

(a) época de satisfac@o de obrigacdes de performance (ver itens 124 e 125); e

(b) preco da transacéo e valores alocados a obrigacfes de performance (ver item 126).
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124,

125.

126.

127.

128.

129.

Determinacdo da época de satisfacdo de obrigacédo de performance

Para obrigacbes de performance que a entidade satisfaca ao longo do tempo, a entidade deve

divulgar ambas as seguintes informacgoes:

(a) métodos utilizados para reconhecer receitas (por exemplo, descricdo dos métodos de produto
ou métodos de insumo utilizados e como esses métodos séo aplicados); e

(b) explicagdo do motivo pelo qual os métodos utilizados fornecem a descri¢éo fiel da transferéncia
de bens ou servicos.

Para obrigacdes de performance satisfeitas em momento especifico no tempo, a entidade deve
divulgar os julgamentos significativos ao avaliar quando o cliente obtém o controle de bens ou
servigcos prometidos.

Determinacéo do preco da transacao e dos valores alocados a obrigacdes de performance

A entidade deve divulgar informagfes sobre métodos, informacdes e premissas utilizados para

todas as alineas seguintes:

(a) determinar o prego da transagéo, o que inclui, entre outras coisas, estimar a contraprestagédo
variavel, ajustar a contraprestacdo para refletir os efeitos do valor do dinheiro no tempo e
mensurar a contraprestacdo nao monetaria;

(b) avaliar se a estimativa de contraprestacao variavel é restrita,

(c) alocar o preco da transagéo, incluindo estimar precos de venda individuais de bens ou servigos
prometidos e alocar descontos e contraprestacao variavel a parte especifica do contrato (se
aplicavel); e

(d) mensurar obrigacdes de devolugéo, de restituicdo e de outras obrigacdes similares.

Ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir contrato com cliente

A entidade deve descrever ambas as seguintes informacgdes:

(a) julgamentos feitos ao determinar o valor dos custos incorridos para obter ou cumprir contrato
com cliente (de acordo com o item 91 ou com o item 95); e

(b) método que utiliza para determinar a amortizagdo para cada periodo de relatorio.

A entidade deve divulgar todas as seguintes informacdes:

(a) saldos finais de ativos reconhecidos a partir dos custos incorridos para obter ou cumprir contrato
com cliente (de acordo com o item 91 ou com o item 95), por categoria principal de ativo (por
exemplo, custos para obter contratos com clientes, custos de pré-contrato e custos de
formacéao); e

(b) valor de amortizagéo e de quaisquer perdas por recuperacao ao valor recuperavel reconhecidas
no periodo do relatorio.

Expedientes préaticos

Se a entidade escolher utilizar o expediente pratico do item 94 (sobre custos incrementais de
obtencéo de contrato), a entidade deve divulgar esse fato.
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Apéndice A — Definicdo de termos
Este apéndice é parte integrante do pronunciamento.

Ativo de contrato — Direito da entidade a contraprestacdo em troca de bens ou servigos que a entidade
transferiu ao cliente quando esse direito esta condicionado a algo além da passagem do tempo (por
exemplo, desempenho futuro da entidade).

Cliente — Parte que contratou com a entidade a obtencdo de bens ou servicos, que constituem um produto
das atividades normais da entidade, em troca de contraprestacéo.

Contrato — Acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigacdes executaveis.

Obrigacao de performance — Promessa em contrato com cliente para a transferéncia ao cliente de:

(a) bem ou servigo (ou grupo de bens ou servigos) que seja distinto; ou

(b) série de bens ou servicos distintos que sejam praticamente 0os mesmos e que tenham o mesmo
padréo de transferéncia para o cliente.

Passivo de contrato — Obrigacao da entidade de transferir bens ou servigos ao cliente, em relacéo aos
guais a entidade recebeu contraprestacao do (ou o valor é devido pelo) cliente.

Preco da transacao (para contrato com cliente) — Valor da contraprestacao a qual a entidade espera ter
direito em troca da transferéncia de bens ou servicos prometidos ao cliente, excluindo valores cobrados
em nome de terceiros.

Preco de vendaindividual (de bem ou servigo) — Preco pelo qual a entidade venderia um bem ou servico
prometido separadamente ao cliente.

Receita — Aumento nos beneficios econdmicos durante o periodo contabil, originado no curso das
atividades usuais da entidade, na forma de fluxos de entrada ou aumentos nos ativos ou redugdo nos
passivos que resultam em aumento no patriménio liquido, e que ndo sejam provenientes de aportes dos
participantes do patrimdnio.
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Apéndice B — Orientacdo de aplicacao

Este apéndice é parte integrante do pronunciamento. Ele descreve a aplicacao dos itens 1 a 129 e tem a
mesma importancia que as demais partes do pronunciamento.

B1.

B2.

B3.

B4.

Esta orientacéo de aplicacdo € organizada nas seguintes categorias:

(a) obrigacéo de performance satisfeita ao longo do tempo (itens B2 a B13);

(b) métodos para mensurar 0 progresso em relacdo a satisfacdo completa da obrigacdo de
performance (itens B14 a B19);

(c) venda com direito a devolucao (itens B20 a B27);

(d) garantia (itens B28 a B33);

(e) consideragfes sobre principal e agente (itens B34 a B38);

(f) opcdes de cliente para bens ou servi¢os adicionais (itens B39 a B43);

(g) direitos ndo exercidos de clientes (itens B44 a B47);

(h) taxas iniciais nao restituiveis (e alguns custos relacionados) (itens B48 a B51);

() licenciamento (itens B52 a B63);

(j) acordo de recompra (itens B64 a B76);

(k) contratos em consignacao (itens B77 e B78);

() acordos do tipo “faturar e manter” (bill-and-hold) (itens B79 a B82);

(m) aceite do cliente (itens B83 a B86); e

(n) divulgacéo de receita desagregada (itens B87 a B89).

Obrigacao de performance satisfeita ao longo do tempo

De acordo com o item 35, a obrigac&o de performance é satisfeita ao longo do tempo se for atendido

um ou mais dos seguintes critérios:

() ocliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo desempenho por parte
da entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho (ver itens B3 e B4);

(b) o desempenho por parte da entidade cria ou melhora o ativo (por exemplo, produtos em
elaboracéo) que o cliente controla & medida que o ativo € criado ou melhorado (ver item B5);
ou

(c) o desempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com uso alternativo para a entidade (ver
itens B6 a B8) e a entidade possui um direito executavel a pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente (ver itens B9 a B13).

Recebimento e consumo simultaneo dos beneficios do desempenho pela entidade (item
35(a))

Para alguns tipos de obrigacdes de performance, a avaliacao, se o cliente recebe os beneficios do
desempenho da entidade a medida que a entidade executa o desempenho e simultaneamente
consome esses beneficios a medida que sao recebidos, é direta. Exemplos incluem servigcos
rotineiros ou recorrentes (tais como servicos de limpeza), nos quais o recebimento e 0 consumo
simultaneo pelo cliente dos beneficios do desempenho pela entidade podem ser prontamente
identificados.

Para outros tipos de obrigacbes de performance, a entidade pode ndo ser capaz de identificar
prontamente, se o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios do desempenho pela
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BS.

B6.

B7.

B8.

B9.

entidade a medida que a entidade executa o desempenho. Nessas circunstancias, a obrigacdo de

performance é satisfeita ao longo do tempo, se a entidade determinar que outra entidade néo

precise praticamente reexecutar o trabalho que a entidade concluiu até a data presente e se essa

outra entidade tenha que cumprir a obrigacdo de performance restante para o cliente. Ao determinar

se outra entidade nado precise praticamente reexecutar o trabalho que a entidade concluiu até a data

presente, a entidade deve adotar ambas as premissas seguintes:

(a) desconsiderar restricbes contratuais potenciais ou limitagcbes praticas que, de outro modo,
impecam a entidade de transferir a obrigacdo de performance restante a outra entidade; e

(b) presumir que outra entidade que execute o restante da obrigacéo de performance néo tenha o
beneficio de qualquer ativo que seja atualmente controlado pela entidade e que permaneca sob
o controle da entidade, se a obrigacdo de performance fosse transferida a outra entidade.

Cliente controla o ativo a medida que ele é criado ou melhorado (item 35(b))

Ao determinar se o cliente controla um ativo a medida que ele é criado ou melhorado de acordo
com o item 35(b), a entidade deve aplicar os requisitos para controle dos itens 31 a 34 e 38. O ativo
gue estd sendo criado ou melhorado (por exemplo, ativo de produto em elaboragédo) pode ser
tangivel ou intangivel.

Desempenho pela entidade nado cria ativo com uso alternativo (item 35(c))

Ao avaliar se o ativo possui uso alternativo para a entidade de acordo com o item 36, a entidade
deve considerar os efeitos de restricdes contratuais e limitacdes praticas sobre a capacidade da
entidade de direcionar prontamente esse ativo para outro uso, como, por exemplo, vendé-lo a cliente
diferente. A possibilidade de que o contrato com o cliente seja rescindido ndo € um elemento
relevante ao avaliar se a entidade é capaz de direcionar prontamente o ativo para outro uso.

Uma restricdo contratual sobre a capacidade de a entidade direcionar o ativo para outro uso deve
ser substantiva para que o ativo ndo tenha uso alternativo para a entidade. A restricdo contratual é
substantiva, se o cliente puder executar os seus direitos sobre o ativo prometido caso a entidade
busque direcionar o ativo para outro uso. Por outro lado, a restricao contratual ndo é substantiva se,
por exemplo, o ativo for amplamente intercambidvel com outros ativos que a entidade pode transferir
a outro cliente sem quebrar o contrato e sem incorrer em custos significativos que, de outro modo,
nao teriam sido incorridos em relacéo a esse contrato.

Uma limitac&o prética sobre a capacidade de a entidade direcionar o ativo para outro uso existe, se
a entidade incorrer em perdas econémicas significativas para direcionar o ativo para outro uso. A
perda econémica significativa pode surgir porque a entidade incorreria em custos significativos para
retrabalhar o ativo ou somente seria capaz de vender o ativo com perda significativa. Por exemplo,
a entidade pode ser limitada na pratica de redirecionar ativos que tenham especificacdes de projeto
gue sejam Unicas para o cliente ou que estejam localizados em areas distantes.

Direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente (item 35(c))
De acordo com o item 37, a entidade tem direito a pagamento pelo desempenho concluido até a

data presente, se a entidade tiver direito ao valor que ao menos a compense por seu desempenho
concluido até a data presente, caso o cliente ou outra parte rescinda o contrato por outras razdes
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B10.

B11.

B12.

gue ndo a omissdo da entidade em executar o desempenho conforme prometido. O valor que
compensaria a entidade pelo desempenho concluido até a data presente seria o valor que se
aproxima do preco de venda dos bens ou servigos transferidos até a data presente (por exemplo, a
recuperacao dos custos incorridos pela entidade na satisfacdo da obrigacdo de performance mais
uma margem de lucro razoavel) em vez da compensacao apenas pelos lucros cessantes potenciais
da entidade, se o contrato fosse rescindido. A compensacao pela margem de lucros razoavel ndo
precisa ser equivalente a margem de lucro esperada, se o contrato fosse cumprido como prometido,
mas a entidade deve ter direito & compensacao por qualquer dos seguintes valores:

(a) proporgéo da margem de lucro esperada no contrato que, razoavelmente, reflita a extensdo do
desempenho pela entidade de acordo com o contrato antes da rescisdo pelo cliente (ou outra
parte); ou

(b) retorno razoavel do custo de capital da entidade para contratos similares (ou a margem
operacional usual da entidade para contratos similares), se a margem especifica do contrato
for maior que o retorno que a entidade normalmente gera de contratos similares.

O direito da entidade ao pagamento pelo desempenho concluido até a data presente ndo precisa
ser um direito presente incondicional ao pagamento. Em muitos casos, a entidade tem direito
incondicional ao pagamento somente na forma pactuada ou por ocasido da satisfacdo completa da
obrigacao de performance. Ao avaliar se tem direito ao pagamento pelo desempenho concluido até
a data presente, a entidade deve considerar se teria direito executavel de exigir ou reter pagamento
pelo desempenho concluido até a data presente, se o contrato fosse rescindido antes da concluséo
por outras razdes que nao a omissdo da entidade em executar o desempenho conforme prometido.

Em alguns contratos, o cliente pode ter o direito de rescindir o contrato somente em ocasides
especificadas durante a vigéncia do contrato ou o cliente pode ndo ter nenhum direito de rescindir
0 contrato. Se o cliente agir para rescindir o contrato sem ter o direito de rescindir o contrato naquela
ocasido (incluindo quando o cliente deixar de cumprir suas obrigacdes, conforme prometido), o
contrato (ou outras leis) pode dar a entidade o direito de continuar a transferir ao cliente os bens ou
servi¢cos prometidos no contrato e exigir que o cliente pague a contraprestacao prometida em troca
desses bens ou servigos. Nessas circunstancias, a entidade tem direito ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente porque a entidade tem o direito de continuar a cumprir
suas obrigagfes de acordo com o contrato e de exigir que o cliente cumpra suas obrigacdes (0 que
inclui o pagamento da contraprestagdo prometida).

Ao avaliar a existéncia e a exequibilidade do direito ao pagamento pelo desempenho concluido até
a data presente, a entidade deve considerar os termos contratuais, bem como qualquer legislagéo
ou precedente legal que possa suplementar ou se sobrepor a esses termos contratuais. 1sso inclui
a avaliacéo de se:

() a legislacao, a pratica administrativa ou precedentes legais conferirem a entidade o direito ao
pagamento pelo desempenho até a data presente, ainda que esse direito ndo seja especificado
no contrato com o cliente;

(b) os precedentes legais relevantes indicarem que direitos similares ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente em contratos similares ndo teriam efeito legal
vinculante; ou

(c) as praticas de negocios usuais da entidade de escolher ndo executar o direito ao pagamento
resultarem em que o direito seja tornado inexecutavel nesse ambiente legal. Contudo, ndo
obstante o fato de que a entidade pode escolher renunciar ao seu direito ao pagamento em
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B13.

B14.

B15.

B16.

B17.

contratos similares, a entidade continuard a ter direito ao pagamento na data presente se, no
contrato com o cliente, o seu direito ao pagamento pelo desempenho até a data presente
permanecer executavel.

O cronograma de pagamento especificado no contrato ndo necessariamente indica se a entidade
tem direito executavel ao pagamento pelo desempenho concluido até a data presente. Embora o
cronograma de pagamento no contrato especifique a época e o valor da contraprestacdo a pagar
pelo cliente, o cronograma de pagamento pode nao necessariamente fornecer evidéncia do direito
da entidade ao pagamento pelo desempenho concluido até a data presente. Isso porque, por
exemplo, o contrato pode especificar que a contraprestacéo recebida do cliente é restituivel por
outras razdes, que ndo a omissao da entidade em executar o desempenho, conforme prometido no
contrato.

Métodos para mensurar 0 progresso em relacdo a satisfacdo completa da obrigacédo de
performance

Os métodos que podem ser utilizados para mensurar o progresso da entidade em relacdo a
satisfacdo completa da obrigacéo de performance satisfeita ao longo do tempo, de acordo com os
itens 35 a 37, incluem o seguinte:

(&) métodos de produto (ver itens B15 a B17); e

(b) métodos de insumo (ver itens B18 e B19).

Métodos de produto

Os métodos de produto reconhecem a receita com base em mensuragdes diretas do valor ao cliente
dos bens ou servigcos transferidos até a data em questdo, referentes aos bens ou servicos
remanescentes prometidos de acordo com o contrato. Os métodos de produto incluem métodos
como estudos de desempenho concluidos até a data em questdo, avaliacdes de resultados
atingidos, marcos alcancados, tempo transcorrido e unidades produzidas ou unidades entregues.
Quando a entidade avaliar se deve aplicar um método de saida para mensurar seu progresso, ela
deve considerar se o produto selecionado representa fielmente o desempenho da entidade em
relacéo a satisfacdo completa da obrigacdo de performance. Um método de saida ndo fornece a
descricéo fiel do desempenho da entidade, se o produto selecionado falhar ao mensurar alguns dos
bens ou servigos cujo controle tenha sido transferido ao cliente. Por exemplo, métodos de produto
com base em unidades produzidas ou unidades entregues ndo descrevem fielmente o desempenho
da entidade ao satisfazer & obrigacdo de performance, se, ao final do periodo de relatério, o
desempenho da entidade tiver produzido produtos em elaboragcdo ou produtos acabados,
controlados pelo cliente, que nédo estejam incluidos na mensuracao do produto.

Como expediente pratico, se a entidade tiver direito a contraprestacao do cliente em valor que tenha
correspondéncia direta ao valor, para o cliente, do desempenho concluido pela entidade até a data
em questdo (por exemplo, contrato de prestacéo de servicos em que a entidade cobra valor fixo
para cada hora de servigo prestado), a entidade pode reconhecer receita no valor pelo qual a
entidade tem direito de faturar.

As desvantagens de métodos de produto sdo que os produtos utilizados para mensurar 0 progresso
podem nao ser diretamente observaveis e as informacdes requeridas para aplica-los podem nao
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B18.

B19.

B20.

estar disponiveis a entidade sem demasiado custo. Portanto, em tais situagfes, pode ser necessario
aplicar um método de insumo.

Métodos de insumo

Os métodos de insumo reconhecem a receita com base nos esfor¢cos ou insumos da entidade para
a satisfacdo da obrigacdo de performance (por exemplo, recursos consumidos, horas de trabalho
despendidas, custos incorridos, tempo transcorrido ou horas de maquinas utilizadas), referentes
aos insumos esperados totais para a satisfacdo dessa obrigagédo de performance. Se os esforgos
ou insumos da entidade forem igualmente gastos ao longo de todo o periodo de desempenho, pode
ser apropriado para a entidade reconhecer a receita pelo método linear.

Uma falha de métodos de insumo é que pode ndo existir uma relacdo direta entre os insumos da
entidade e a transferéncia de controle de bens e servicos ao cliente. Portanto, a entidade deve
excluir do método de insumo os efeitos de quaisquer insumos que, de acordo com o objetivo de
mensurar o progresso no item 39, ndo descrevem o desempenho da entidade ao transferir o controle
de bens ou servigos ao cliente. Por exemplo, ao utilizar o método de insumo baseado em custos,
pode ser requerido ajuste & mensuracao de progresso nas seguintes circunstancias:

(a) quando o custo incorrido n&o contribui para o progresso da entidade de satisfazer a obrigagéo
de performance. Por exemplo, a entidade ndo deve reconhecer a receita com base nos custos
incorridos atribuiveis a ineficiéncias significativas no desempenho da entidade, que ndo foram
refletidas no preco do contrato (por exemplo, 0s custos de valores inesperados de desperdicio
de materiais, méo de obra ou outros recursos que foram incorridos para satisfazer a obrigacao
de performance);

(b) quando o custo incorrido ndo é proporcional ao progresso da entidade de satisfazer a obrigagéo
de performance. Nessas circunstancias, a melhor descricdo do desempenho da entidade pode
ser ajustar o método de insumo para reconhecer receita somente na medida desse custo
incorrido. Por exemplo, a descricdo fiel do desempenho da entidade pode ser reconhecer
receita pelo valor equivalente ao custo do bem utilizado para satisfazer a obrigagdo de
performance se a entidade confiar que, na celebracdo do contrato, todas as condi¢des abaixo
serdo atendidas:

() o bem nao é diferente;

(i) espera-se que o cliente obtenha controle do bem significativamente antes de receber os
servicos referentes ao bem;

(iii) o custo do bem transferido € significativo em relacdo aos custos esperados totais para
satisfazer completamente & obrigacéo de performance; e

(iv) a entidade obtém o bem de terceiro e ndo esta diretamente envolvida no projeto e na
fabricacdo do bem (mas a entidade esta agindo como principal de acordo com os itens B34
a B38).

Venda com direito a devolucéo

Em alguns contratos, a entidade transfere o controle do produto ao cliente e também concede ao
cliente o direito de devolver o produto por diversas razdes (tais como, insatisfacdo com o produto)
e receber qualguer combinagéo abaixo:

(a) reembolso total ou parcial de qualquer contraprestacéo paga;

(b) crédito que possa ser aplicado contra valores devidos, ou que serdo devidos, a entidade; e
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B21.

B22.

B23.

B24.

B25.

B26.

B27.

(c) outro produto em troca.

Para contabilizar a transferéncia de produtos com direito a devolugéo (e para alguns servi¢os que

séo prestados e sujeitos a reembolso), a entidade deve reconhecer todos os itens abaixo:

(a) receita para os produtos transferidos no valor da contraprestacao ao qual a entidade espera ter
direito (portanto, a receita ndo seria reconhecida para os produtos que se espera que sejam
devolvidos);

(b) obrigacao de restituicdo; e

(c) ativo (e correspondente ajuste ao custo de vendas) por seu direito de recuperar produtos de
clientes ao liquidar a obrigacéo de restituicao.

A promessa de a entidade estar preparada para aceitar o produto devolvido durante o periodo de
devolucdo ndo deve ser contabilizada como obrigacédo de performance adicional a obrigacao de
providenciar a restituigao.

A entidade deve aplicar os requisitos dos itens 47 a 72 (incluindo os requisitos para restricbes de
estimativas de contraprestacdo varidvel nos itens 56 a 58) para determinar o valor da
contraprestacdo ao qual a entidade espera ter direito (ou seja, excluindo os produtos que se espera
gue sejam devolvidos). Para quaisquer valores recebidos (ou a receber) aos quais a entidade néo
espera ter direito, esta ndo deve reconhecer a receita quando transferir produtos a clientes, mas
deve reconhecer os valores recebidos (ou a receber) como obrigacdo de restituicdo.
Subsequentemente, ao final de cada periodo de relatorio, a entidade deve atualizar sua avaliagao
de valores aos quais espera ter direito em troca dos produtos transferidos e deve fazer a alteracéo
correspondente no preco de transagao e, portanto, no valor da receita reconhecida.

A entidade deve atualizar a mensuragdo da obrigacdo de restituicdo no final de cada periodo de
relatorio para alteragdes nas expectativas sobre o valor de restituicdes. A entidade deve reconhecer
ajustes correspondentes como receita (ou reducdes de receita).

O ativo reconhecido relativo ao direito da entidade de recuperar produtos de cliente na liquidacéo
de obrigacéo de restituicdo deve ser inicialmente mensurado, tendo como referéncia o antigo valor
contabil do produto (por exemplo, estoque) menos quaisquer custos esperados para recuperar
esses produtos (incluindo potenciais reducdes no valor para a entidade dos produtos devolvidos).
No final de cada periodo de relatério, a entidade deve atualizar a mensuracao do ativo resultante
de alteracdes nas expectativas sobre produtos a serem devolvidos. A entidade deve apresentar o
ativo separadamente da obrigac&o de restituicdo.

As trocas pelos clientes de produto por outro do mesmo tipo, qualidade, condi¢éo e prego (por
exemplo, cor ou tamanho por outro) ndo sdo consideradas devolucdes para as finalidades de aplicar
este pronunciamento.

Os contratos em que o cliente pode devolver produto defeituoso em troca de produto sem defeitos
devem ser avaliados de acordo com a orientacdo sobre garantias nos itens B28 a B33.

35


http://www.gov.br/cvm

i

A i

COMISSAO DE VALORES MOBILIARIOS
Rua Sete de Setembro, 111/2-52 e 23-342 Andares, Centro, Rio de Janeiro/RJ — CEP: 20050-901 — Brasil - Tel.: (21) 3554-8686
Rua Cincinato Braga, 340/22, 32 e 42 Andares, Bela Vista, Sdo Paulo/ SP — CEP: 01333-010 — Brasil - Tel.: (11) 2146-2000

SCN Q.02 - Bl. A - Ed. Corporate Financial Center, S.404/42 Andar, Brasilia/DF — CEP: 70712-900 — Brasil -Tel.: (61) 3327-2030/2031

www.gov.br/cvm

RESOLUGCAO CVM N2 116, DE 20 DE MAIO DE 2022

B28.

B29.

B30.

B31.

B32.

B33.

Garantia

E comum para a entidade fornecer (de acordo com o contrato, a lei ou as praticas comerciais usuais
da entidade) garantia referente a venda de produto (seja bem ou servi¢o). A natureza da garantia
pode variar significativamente entre os setores e 0s contratos. Algumas garantias fornecem ao
cliente determinada garantia de que o produto relacionado funcionard como as partes pretendem
porque ele cumpre as especificacbes pactuadas. Outras garantias fornecem ao cliente servico
adicional & garantia de que o produto cumpre as especificagbes pactuadas.

Se o cliente tiver a opcao de comprar a garantia separadamente (por exemplo, porque a garantia €
precificada ou negociada separadamente), a garantia deve ser um servico distinto porque a entidade
compromete-se a prestar o servigo ao cliente adicionalmente ao produto que tem a funcionalidade
descrita no contrato. Nessas circunstancias, a entidade deve contabilizar a garantia prometida como
obrigacéo de performance de acordo com os itens 22 a 30 e deve alocar parte do preco da transagao
a essa obrigacao de performance de acordo com os itens 73 a 86.

Se o cliente néo tiver opcdo de comprar a garantia separadamente, a entidade deve contabilizar a
garantia de acordo com o CPC 25 — Provis@es, Passivos Contingentes e Ativos Contingentes, salvo
se a garantia prometida, ou parte dela, fornecer ao cliente servigo adicional & garantia de que o
produto cumpre as especificagbes pactuadas.

Ao avaliar se a garantia fornece ao cliente servigo adicional & garantia de que o produto cumpre as

especificagbes pactuadas, a entidade deve considerar fatores como:

(a) a garantia é requerida por lei — se a entidade é obrigada por lei a fornecer a garantia, a
existéncia dessa lei indica que a garantia prometida ndo é uma obrigacdo de performance
porque esses requisitos tipicamente existem para proteger os clientes do risco de adquirir
produtos defeituosos;

(b) a extensdo do periodo de cobertura da garantia — quanto maior for o periodo de cobertura,
maior a probabilidade de que a garantia prometida seja uma obrigacéo de performance porque
€ maior a probabilidade de prestar servico adicional a garantia de que o produto cumpre as
especificagbes pactuadas;

(c) anatureza das tarefas que a entidade compromete-se a realizar — se for necessario a entidade
realizar tarefas especificas para fornecer a garantia de que o produto cumpre as especificagdes
pactuadas (por exemplo, servico de devolugcdo de produto defeituoso), entdo essas tarefas,
provavelmente, ndo resultardo em obrigacdo de performance.

Se a garantia, ou parte dela, fornecer ao cliente servico adicional a garantia de que o produto cumpre
as especificacdes pactuadas, o servico prometido € uma obrigacdo de performance. Portanto, a
entidade deve alocar o prego de transacéo ao produto e ao servi¢co. Se a entidade promete tanto a
garantia normal quanto a garantia estendida, mas ndo pode contabiliza-las razoavelmente de forma
separada, a entidade deve contabilizar ambas as garantias juntas como uma unica obrigacao de
performance.

A lei que exige que a entidade pague indenizacdo caso seus produtos causem lesdo ou dano néao
resulta em obrigacdo de performance. Por exemplo, o fabricante pode vender produtos em
jurisdicdo em que a lei responsabiliza o fabricante por quaisquer danos (por exemplo, & propriedade
pessoal) que possam ser causados pelo consumidor que utiliza o produto para seu uso pretendido.
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B34.

Similarmente, a promessa da entidade de indenizar o cliente por responsabilidades e danos
resultantes de reivindicacdes de patentes, direito autoral, marca comercial ou outra violacéo pelos
produtos da entidade n&o resulta em obrigacdo de performance. A entidade deve contabilizar essas
obriga¢6es de acordo com o CPC 25.

Consideracdes sobre principal e agente

Quando outra parte estiver envolvida no fornecimento de bens ou servigos ao cliente, a entidade
deve determinar se a natureza de sua promessa € uma obrigacdo de performance para fornecer os
proprios bens ou servicos especificos (ou seja, a entidade é principal) ou para organizar para que
esses bens ou servigos sejam fornecidos por outra parte (ou seja, a entidade é agente). A entidade
deve determinar se ela € o principal ou o0 agente para cada bem ou servico especifico prometido ao
cliente. O bem ou servigo especifico € um bem ou servico distinto (ou conjunto distinto de bens ou
servicos) a ser fornecido para o cliente (ver itens 27 a 30). Se o contrato com o cliente incluir mais
de um bem ou servico especificado, a entidade pode ser o principal para alguns bens ou servicos
especificados e 0 agente para outros.

B34A. Para determinar a natureza do seu compromisso (como descrito no item B34), a entidade deve:

B35.

(a) identificar os produtos ou servigos especificados a serem fornecidos para o cliente (que, por
exemplo, pode ser o direito sobre bem ou servigo a ser prestado por outra parte (ver item 26);
e

(b) avaliar se ela controla (como descrito no item 33) cada bem ou servigo antes que o bem ou
servico especificado seja transferido para o cliente.

A entidade é principal se ela controlar o bem ou o servigo especificado antes que o bem ou o servico
seja transferido ao cliente. Contudo, a entidade ndo necessariamente controla o bem especificado
se a entidade obtiver a titularidade legal para aquele bem somente um pouco antes que a titularidade
legal seja transferida ao cliente. A entidade que seja principal pode satisfazer a obrigacdo de
performance para fornecer o bem ou o servico, especificado por si mesma, ou pode contratar outra
parte (por exemplo, subcontratada) para satisfazer a totalidade ou parte da obrigacdo de
performance em seu nome.

B35A. Quando outra parte estiver envolvida no fornecimento de bens ou servigos ao cliente, a entidade,

gue é o principal, obtém o controle de qualquer um dos seguintes:

(@) bem ou outro ativo da outra parte que ela, em seguida, transfere para o cliente;

(b) direito ao servigco a ser executado pela outra parte, que d4 a entidade a capacidade de dirigir
essa parte para prestar o servigo ao cliente em nome da entidade;

(c) bem ou servico da outra parte que, em seguida, é combinado com outros
bens ou servigos no fornecimento de bem ou servico especificado ao cliente. Por exemplo, se
a entidade fornecer significativo servigco de integracdo de bens ou servigos (ver item 29(a)),
fornecido por outra parte, dentro do bem ou servico especificado para o qual o cliente contratou,
a entidade controla o bem ou o servico especificado antes que o bem ou o servico seja
transferido para o cliente. Isto ocorre porque a entidade primeiro obtém o controle das entradas
para o bem ou o servico especificado (que inclui bens ou servicos de outras partes) e dirige a
sua utilizacéo para criar a saida combinada, que é do bem ou servi¢o especificado.
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B35B. Quando (ou como) a entidade, que é um dos principais, satisfaz a obrigacédo de performance, a

B36.

B37.

entidade deve reconhecer a receita no montante bruto da contraprestacdo a que espera ter direito
em troca do bem ou servico especificado transferido.

A entidade é agente se a obrigacao de performance da entidade for providenciar o fornecimento de
bens ou servigcos especificados por outra parte. A entidade, que € o agente, ndo controla o bem ou
0 servigo especificado fornecido pela outra parte antes que o bem ou o servico seja transferido ao
cliente. Quando (ou como) a entidade, que seja agente, satisfizer a obrigacdo de performance, ela
deve reconhecer a receita equivalente ao valor de qualquer taxa ou comissdo sobre a qual espera
ter direito por providenciar que a outra parte forneca seus bens ou servicos especificados, que serdo
fornecidos por essa outra parte. A taxa ou a comissdo da entidade pode ser o valor liquido da
contraprestacdo que a entidade retiver apds pagar a outra parte a contraprestagéo recebida pelos
bens ou servicos a serem fornecidos por essa outra parte.

Os indicadores de que a entidade controla o bem ou o servi¢o especificado, antes de ser transferido
ao cliente (e é, por conseguinte, o principal (ver item B35)), incluem, mas ndo estédo limitados a, o
seguinte:

(a) a entidade é a responsavel primaria para o cumprimento do compromisso de fornecer o bem
ou servico especificado. Isso normalmente inclui a responsabilidade para a aceitabilidade do
bem ou servigo especificado (por exemplo, a responsabilidade priméria pelo bem ou servico,
atendendo as especificacdes do cliente). Se a entidade é a responsével priméaria para o
cumprimento do compromisso de fornecer o bem ou servico especificado, isso pode indicar que
a outra parte, envolvida no fornecimento do bem ou servigo especificado, esta agindo em nome
da entidade;

(b) a entidade tem risco de estoque antes que o bem ou 0 servico especificado tenha sido
transferido ao cliente; ou apés a transferéncia do controle ao cliente (por exemplo, se o cliente
tem o direito de retorno). Por exemplo, se a entidade obtém ou compromete-se a obter o bem
ou o servico especificado antes de obter o contrato com o cliente, que pode indicar que a
entidade tem a capacidade de dirigir a utilizacdo do (e obter substancialmente todos os
beneficios remanescentes) bem ou servigo antes de ele ser transferido ao cliente;

(c) a entidade tem critério para determinacdo do preco para o bem ou servico especificado.
Estabelecer o preco que o cliente paga pelo bem ou servigo especificado pode indicar que a
entidade tem a capacidade de dirigir o uso desse bem ou servigo e obter substancialmente
todos os beneficios restantes. No entanto, o agente pode ter liberdade para estabelecer os
precos em alguns casos. Por exemplo, o agente pode ter alguma flexibilidade na fixagdo dos
precos, a fim de gerar receitas adicionais de seu servigo de organizar bens ou servigos a serem
fornecidos por outras partes para os clientes.

B37A. Os indicadores do item B37 podem ser mais ou menos relevantes para a avaliacdo do controle,

B38.

dependendo da natureza do bem ou servigo especificado e dos termos e condi¢cbes do contrato.
Além disso, diferentes indicadores podem fornecer evidéncias mais convincentes em contratos
diferentes.

Se outra entidade assumir as obrigacdes de performance da entidade e os direitos contratuais no
contrato de modo que a entidade ndo esteja mais obrigada a satisfazer a obrigagéo de performance
de transferir o bem ou o servigo especificado ao cliente (ou seja, a entidade ndo esta mais agindo
como principal), a entidade ndo deve reconhecer a receita para essa obrigacdo de performance.
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B39.

B40.

B41.

B42.

B43.

B44.

Em vez disso, a entidade deve avaliar se deve reconhecer a receita para satisfazer a obrigagéo de
performance de obter 0 contrato para outra parte (ou seja, se a entidade esta agindo como agente).

Opcdes de clientes para bens ou servi¢cos adicionais

As opcdes de clientes para adquirir bens ou servi¢os gratuitamente ou com desconto ocorrem de
muitas formas, incluindo incentivos de vendas, créditos de prémio ao cliente (ou pontos), op¢des de
renovagao de contrato ou outros descontos sobre bens ou servicos futuros.

Se, no contrato, a entidade conceder ao cliente a op¢éao de adquirir bens ou servicos adicionais,
essa opcao resultara em obrigacao de performance no contrato somente se a opgao proporcionar
um direito material ao cliente que ndo o receberia sem celebrar esse contrato (por exemplo,
desconto que é incremental a faixa de descontos tipicamente concedidos para esses bens ou
servicos a essa classe de cliente nesse mercado ou area geogréfica). Se a opgdo proporcionar um
direito material ao cliente, este, na verdade, paga a entidade, antecipadamente, por bens ou
servigos futuros e a entidade deve reconhecer a receita quando esses bens ou servi¢os futuros

forem transferidos ou quando a opgéo vencer.

Se o cliente tem a opc¢éo de adquirir um bem ou servi¢o adicional pelo preco que refletiria 0 prego
de venda individual desse bem ou servigco, essa op¢do ndo proporcionara ao cliente um direito
material mesmo se a opcdo puder ser exercida somente ao celebrar um contrato prévio. Nesses
casos, a entidade que fez a oferta de comercializagdo deve contabilizar essa operacdo, de acordo
com este pronunciamento, somente quando o cliente exercer a opcédo de comprar bens ou servigos
adicionais.

O item 74 requer que a entidade aloque o prec¢o de transacéo as obrigagbes de performance com
base no preco de venda individual. Se o pre¢co de venda individual para a op¢édo do cliente de
adquirir bens ou servicos adicionais nao for diretamente observavel, a entidade deve estimar o
respectivo valor. Essa estimativa deve refletir o desconto que o cliente obtera ao exercer a opgéo,
ajustada para ambos os casos abaixo:

(a) qualquer desconto que o cliente receba sem exercer a opgao; e

(b) a probabilidade de que a opgéo seja exercida.

Se o cliente tem direito material de adquirir bens ou servicos futuros e esses bens ou servigos séo
similares aos bens ou servi¢os originais no contrato e sdo fornecidos de acordo com os termos do
contrato original, entdo a entidade pode, como alternativa préatica para estimar o preco de venda
individual da opcao, alocar o preco de transacdo para 0S bens ou servicos opcionais como
referéncia para 0s bens ou servicos que se espera sejam fornecidos e a correspondente
contraprestacdo esperada. Tipicamente, esses tipos de opgbes séo para renovacdes de contrato.

Direitos ndo exercidos de clientes

De acordo com o item 106, por ocasido do recebimento de pré-pagamento de cliente, a entidade
deve reconhecer um passivo de contrato no valor do pré-pagamento por sua obrigacdo de
performance de transferir, ou de estar preparada para transferir, bens ou servicos no futuro. A
entidade deve baixar esse passivo de contrato (e deve reconhecer a receita) quando transferir esses
bens ou servicos e, portanto, satisfizer a sua obrigacéo de performance.
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B45.

B46.

B47.

B48.

B49.

B50.

B51.

Pré-pagamento néo restituivel de cliente a entidade da ao cliente o direito de receber um bem ou
servico no futuro (e obriga a entidade a estar preparada para transferir o bem ou servi¢co). Entretanto,
os clientes podem néo exercer todos 0s seus direitos contratuais. Esses direitos ndo exercidos
frequentemente séo referidos como quebra.

Se a entidade espera ter direito ao valor por quebra em passivo de contrato, a entidade deve
reconhecer o valor por quebra esperado como receita proporcionalmente ao padrdo de direitos
exercidos pelo cliente. Se a entidade nao espera ter direito ao valor por quebra, a entidade deve
reconhecer o valor por quebra esperado como receita, quando a probabilidade de o cliente exercer
seus direitos restantes tornar-se remota. Para determinar se a entidade espera ter direito ao valor
por quebra, a entidade deve considerar os requisitos nos itens 56 a 58 sobre restricbes de
estimativas de contraprestacdes variaveis.

A entidade deve reconhecer um passivo (e, ndo, uma receita) para qualquer contraprestacao
recebida atribuivel a direitos néo exercidos de cliente, relativamente aos quais a entidade é obrigada
a remeté-los a outra parte, por exemplo, entidade governamental, de acordo com as leis aplicaveis
sobre propriedade néo reclamada.

Taxas iniciais ndo restituiveis (e alguns custos relacionados)

Em alguns contratos, a entidade cobra do cliente uma taxa inicial, ndo restituivel, na celebragéo do
contrato ou proximo a ela. Exemplos incluem taxa de inscricdo em contratos de associacdo em
academias, taxas de ativagdo em contratos de telecomunicagdes, taxas de instalagdo em alguns
contratos de servigos e taxas iniciais em alguns contratos de fornecimento.

Para identificar obrigagdes de performance nesses contratos, a entidade deve avaliar se as taxas
referem-se a transferéncia de bem ou servigo prometido. Em muitos casos, ainda que a taxa inicial
ndo restituivel refira-se a atividade que a entidade é obrigada a empreender na celebracdo do
contrato, ou préximo a ela, para cumprir o contrato, essa atividade néo resulta na transferéncia de
bem ou servigo prometido ao cliente (ver item 25). Em vez disso, a taxa inicial € um pagamento
antecipado por bens ou servigos futuros e, portanto, deve ser reconhecida como receita quando
esses bens ou servigos forem fornecidos. O periodo de reconhecimento da receita deve se estender
além do periodo contratual inicial, se a entidade conceder ao cliente a opcao de renovar o contrato
e essa opgao proporcionar ao cliente direito material, conforme descrito no item B40.

Se a taxa inicial nao restituivel referir-se a bem ou servico, a entidade deve avaliar se deve
contabilizar o bem ou o servico como obrigacao de performance separada de acordo com os itens
22 a 30.

A entidade pode cobrar uma taxa nao restituivel em parte como compensacao por custos incorridos
na elaboragdo do contrato (ou outras tarefas administrativas, conforme descrito no item 25). Se
essas atividades de elaboracdo néo satisfizerem a obrigacdo de performance, a entidade deve
desconsiderar essas atividades (e respectivos custos) ao mensurar o progresso de acordo com o
item B19. Isso porque os custos de atividades de elaboragcdo ndo descrevem a transferéncia de
servicos ao cliente. A entidade deve avaliar se os custos incorridos na elaboracdo do contrato
resultaram em ativo que deve ser reconhecido de acordo com o item 95.
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B52.

BS53.

B54.

B55.

B56.

Licenciamento

A licenca estabelece os direitos do cliente a propriedade intelectual da entidade. As licencas de
propriedade intelectual podem incluir, mas ndo estdo limitadas a, licencas de qualquer um dos
seguintes itens:

(a) software e tecnologia;

(b) filmes, musica e outras formas de midia e entretenimento;

(c) franquias; e

(d) patentes, marcas registradas e direitos autorais.

Além da promessa de conceder licenca (ou licengas) ao cliente, a entidade também pode
comprometer-se a transferir outros bens ou servicos ao cliente. Essas promessas podem estar
explicitamente declaradas no contrato ou implicitas por praticas comerciais usuais da entidade,
politicas publicadas ou declaragbes especificas (ver item 24). Como com outros tipos de contratos,
guando o contrato com o cliente incluir promessa de conceder uma licenca (ou licencgas)
adicionalmente a outros bens ou servicos prometidos, a entidade deve aplicar os itens 22 a 30 para
identificar cada uma das obrigagdes de performance no contrato.

Se a promessa de conceder licenga néo for distinta de outros bens ou servigos prometidos no

contrato, de acordo com os itens 26 a 30, a entidade deve contabilizar a promessa de conceder a

licenca e outros bens ou servigos prometidos juntamente como uma Unica obrigacdo de

performance. Exemplos de licencas, que ndo séo distintas de outros bens ou servicos prometidos

no contrato, incluem as seguintes:

(a) licenca que forma um componente de bem tangivel e que é parte integrante da funcionalidade
do bem; e

(b) licenca da qual o cliente pode beneficiar-se somente em conjunto com um servigo relacionado
(tal como servico on-line prestado pela entidade que permite ao cliente, ao conceder a licenga,
acessar o conteudo).

Se alicenca néo for distinta, a entidade deve aplicar os itens 31 a 38 para determinar se a obrigagao
de performance (que inclui a licenga prometida) € obrigacdo de performance que € satisfeita ao
longo do tempo ou satisfeita em momento especifico no tempo.

Se a promessa de conceder licenga for distinta dos outros bens ou servigos prometidos no contrato

e, portanto, a promessa de conceder a licencga for obrigacéo de performance separada, a entidade

deve determinar se a licenca é transferida ao cliente em momento especifico no tempo ou ao longo

do tempo. Ao determinar isso, a entidade deve considerar se a natureza da promessa da entidade

ao conceder a licenca ao cliente é fornecer ao cliente:

(a) direito de acesso a propriedade intelectual da entidade que exista durante todo o periodo de
licenca; ou

(b) direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade que exista em momento especifico no
tempo em que a licenga é concedida.
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B57.

B58.

BS59.

Determinacdo da natureza da promessa da entidade
(Eliminado).

A natureza da promessa da entidade de conceder licenca € um compromisso de fornecer direito de

acesso a propriedade intelectual da entidade se todos os seguintes critérios forem atendidos:

(a) o contrato exige, ou o cliente razoavelmente espera, que a entidade realizara atividades que
afetam significativamente a propriedade intelectual sobre a qual o cliente tem direitos (ver itens
B59 e B59A);

(b) os direitos concedidos pela licenca expdem diretamente o cliente a quaisquer efeitos positivos
ou negativos das atividades da entidade, identificadas no item B58(a); e

(c) essas atividades nédo resultam na transferéncia de bem ou de servi¢o ao cliente, quando elas
ocorrem (ver item 25).

Os fatores que podem indicar que o cliente poderia razoavelmente esperar que a entidade realize
atividades que afetam significativamente a propriedade intelectual incluem as praticas comerciais
usuais da entidade, politicas publicadas ou declara¢des especificas. Embora ndo seja um fator
determinante, a existéncia de interesse econdmico compartilhado (por exemplo, royalties baseados
em vendas) entre a entidade e o cliente referente a propriedade intelectual sobre a qual o cliente
tem direitos também pode indicar que o cliente poderia razoavelmente esperar que a entidade
realizard as atividades.

B59A. Atividades da entidade afetam significativamente a propriedade intelectual a que o cliente tem

B60.

direitos, quando:

(a) espera-se que essas atividades mudem significativamente a forma (por exemplo, desenho ou
conteudo) ou a funcionalidade (por exemplo, capacidade de executar a funcao ou tarefa) da
propriedade intelectual; ou

(b) a capacidade do cliente, para obter beneficios da propriedade intelectual, € substancialmente
derivada, ou dependente, daquelas atividades. Por exemplo, o beneficio da marca é muitas
vezes derivado de, ou dependente de, atividades em curso da entidade que apoiam ou mantém
o valor da propriedade intelectual.

Assim, se a propriedade intelectual, a que o cliente tem direitos, tem funcionalidade autbnoma
significativa, parte substancial do beneficio dessa propriedade intelectual é derivado dessa
funcionalidade. Por conseguinte, a capacidade do cliente para obter beneficios a partir da
propriedade intelectual ndo é significativamente afetada pelas atividades da entidade, a menos que
essas atividades alterem significativamente a sua forma ou funcionalidade. Tipos de propriedade
intelectual que, muitas vezes, tém funcionalidade autdnoma significativa incluem software,
compostos biolégicos ou férmulas de drogas e conteddo de midia completo (por exemplo, filmes,
programas de televisdo e gravacdes musicais).

Se os critérios no item B58 forem atendidos, a entidade deve contabilizar a promessa de conceder
licenca como obrigacdo de performance satisfeita ao longo do tempo porque o cliente
simultaneamente recebera e consumira o beneficio de a entidade fornecer acesso a sua
propriedade intelectual a medida que ocorre o desempenho (ver item 35(a)). A entidade deve aplicar
os itens 39 a 45 para escolher um método apropriado para mensurar seu progresso em relagéo a
satisfacdo completa dessa obrigacdo de performance de fornecer acesso a sua propriedade
intelectual.
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B61.

B62.

B63.

Se os critérios do item B58 nao forem atendidos, a natureza da promessa da entidade é fornecer o
direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade, conforme essa propriedade intelectual exista
(em termos de forma e funcionalidade), no momento especifico no tempo em que a licenga for
concedida ao cliente. Isso significa que o cliente pode direcionar o uso da licengca no momento
especifico, no tempo em que a licenca Ihe for transferida e obter, substancialmente, a totalidade dos
beneficios remanescentes dessa licenca. A entidade deve contabilizar a promessa de fornecer
direito de utilizacdo da propriedade intelectual da entidade como obrigagdo de performance
satisfeita em momento especifico no tempo. A entidade deve aplicar o item 38 para determinar o
momento especifico no tempo em que a licenca deve ser transferida ao cliente. Contudo, a receita
nao pode ser reconhecida para a licenca que fornece o direito de utilizar a propriedade intelectual
da entidade antes do inicio do periodo, durante o qual o cliente € capaz de utilizar a licenca e
beneficiar-se dela. Por exemplo, se o periodo de licenca de software comecga antes de a entidade
fornecer (ou, de outro modo, disponibilizar) ao cliente o cédigo que permite ao cliente imediatamente
utilizar o software, a entidade ndo deve reconhecer a receita antes que esse cédigo tenha sido
fornecido (ou, de outro modo, disponibilizado) ao cliente.

A entidade deve desconsiderar os seguintes fatores ao determinar se a licenga fornece direito de

acesso a propriedade intelectual da entidade ou direito de utiliza-la:

(a) restrices de tempo, regido geogréafica ou uso — essas restricdes definem os atributos da licencga
prometida, em vez de definir se a entidade satisfaz a sua obrigacdo de performance em
momento especifico no tempo ou ao longo do tempo;

(b) garantias fornecidas pela entidade de que ela possui patente valida sobre propriedade
intelectual e que defendera essa patente contra 0 uso ndo autorizado — a promessa de defender
o direito da patente néo é obrigagéo de performance porque o ato de defender a patente protege
o valor dos ativos de propriedade intelectual da entidade e garante ao cliente que a licenca
transferida cumpre as especificagbes da licenca prometida no contrato.

Royalties baseados em vendas ou em uso

N&o obstante os requisitos especificados nos itens 56 a 59, a entidade deve reconhecer a receita

para royalties baseados em vendas ou baseados em uso prometido em troca de licenca de

propriedade intelectual somente quando (ou conforme) o Gltimo entre 0s seguintes eventos ocorrer:

(a) avenda ou o uso subsequente; e

(b) a obrigacéo de performance em relagédo a qual a totalidade ou alguns dos royalties baseados
em vendas ou baseados em uso que foram alocados tiver sido satisfeita (ou parcialmente
satisfeita).

B63A. A exigéncia de royalty com base em vendas ou com base em uso no item B63 deve ser aplicada

guando o royalty refere-se apenas a licenca de propriedade intelectual ou quando a licenca de
propriedade intelectual € o item predominante para o qual o royalty diz respeito (por exemplo,
licenca de propriedade intelectual pode ser o item predominante, a que o royalty se refere, quando
a entidade tem expectativa razoavel de que o cliente vai atribuir significativamente mais valor a
licenca do que para 0s outros bens ou servicos com 0s quais o royalty se relaciona).

B63B. Quando o requisito do item B63A for atendido, a receita de royalty com base na venda ou com

base no uso deve ser reconhecida integralmente, em conformidade com o item B63. Quando o
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B64.

B65.

B66.

B67.

B68.

B69.

requisito do item B63A ndo for cumprido, os requisitos relativos a contraprestacao variavel,
especificados nos itens 50 a 59, devem ser aplicados para royalty com base nha venda ou no uso.

Acordo de recompra

Acordo de recompra € o contrato em que a entidade vende o ativo e também promete recomprar o
ativo ou tem a opc¢do de recompra-lo (seja no mesmo contrato ou em outro contrato). O ativo
recomprado pode ser o ativo que foi originalmente vendido ao cliente, um ativo que seja
praticamente igual a esse ativo, ou outro ativo do qual o ativo que foi originalmente vendido é um
componente.

Acordos de recompra geralmente apresentam-se sob trés formas:

(a) obrigacéo de a entidade recomprar o ativo (a termo);

(b) direito de a entidade recomprar o ativo (op¢édo de compra); e

(c) obrigacdo de a entidade recomprar o ativo a pedido do cliente (opgéo de venda).

Opcao de compra ou atermo

Se a entidade tiver obrigagé&o ou direito de recomprar o ativo (op¢éo de compra ou a termo), o cliente

nao obtém o controle do ativo porque esté limitado em sua capacidade de direcionar o uso do ativo

e de obter praticamente a totalidade dos beneficios remanescentes desse ativo, ainda que o cliente

venha a ter a posse fisica do ativo. Consequentemente, a entidade deve contabilizar o contrato de

uma das seguintes formas:

(a) arrendamento de acordo com o CPC 06, caso a entidade possa ou deva recomprar o ativo por
valor inferior ao preco de venda original do ativo, a menos que o contrato faca parte de
transacao de venda e retroarrendamento (leaseback). Se o contrato for parte de transacéo de
venda e retroarrendamento (leaseback), a entidade deve continuar a reconhecer o ativo e deve
reconhecer o passivo financeiro para qualquer contraprestacao recebida do cliente. A entidade
deve contabilizar o passivo financeiro de acordo com o CPC 48; ou

(b) acordo de financiamento, conforme o item B68, caso a entidade possa ou deva recomprar 0
ativo por valor equivalente ou superior ao preco de venda original do ativo.

Ao comparar o pre¢co de recompra com 0 pre¢o de venda, a entidade deve considerar o valor do
dinheiro no tempo.

Se o acordo de recompra for um acordo de financiamento, a entidade deve continuar a reconhecer
o0 ativo e também deve reconhecer o passivo financeiro para qualquer contraprestacao recebida do
cliente. A entidade deve reconhecer a diferenca, entre o valor da contraprestacédo recebida do
cliente e o valor da contraprestagéo a ser paga ao cliente, como juros e, se aplicavel, como custos
de processamento e retencao (por exemplo, seguro).

Se a opcao vencer sem ter sido exercida, a entidade deve baixar o passivo e reconhecer a receita.
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B70.

B71.

B72.

B73.

B74.

B75.

B76.

B77.

Opcéao de venda

Se a entidade tiver a obrigag&o de recomprar o ativo a pedido do cliente (op¢&o de venda) ao prego
gue seja inferior ao preco de venda original do ativo, a entidade deve considerar, no inicio do
contrato, se o cliente tem incentivo econémico significativo para exercer esse direito. O exercicio
desse direito pelo cliente resultara no fato de o cliente, efetivamente, pagar a contraprestacdo a
entidade pelo direito de utilizar o ativo especifico por um periodo de tempo. Portanto, se o cliente
tiver incentivo econdbmico significativo para exercer esse direito, a entidade deve contabilizar o
acordo como arrendamento de acordo com o CPC 06, a menos que o contrato faca parte de
transacao de venda e retroarrendamento (leaseback). Se o contrato for parte de transagéo de venda
e retroarrendamento (leaseback), a entidade deve continuar a reconhecer o ativo e deve reconhecer
o0 passivo financeiro para qualquer contraprestagéo recebida do cliente. A entidade deve contabilizar
0 passivo financeiro de acordo com o CPC 48.

Para determinar se o cliente tem incentivo econdmico significativo para exercer seu direito, a
entidade deve considerar diversos fatores, incluindo a relagdo do preco de recompra com o valor
de mercado esperado do ativo na data da recompra e o tempo até que o direito expire. Por exemplo,
se for esperado que o preco de recompra supere significativamente o valor de mercado do ativo,
isso pode indicar que o cliente tem incentivo econdmico significativo para exercer a opgéo de venda.

Se o cliente ndo tem incentivo econdmico significativo para exercer seu direito por prego inferior ao
preco de venda original do ativo, a entidade deve contabilizar o acordo como se fosse a venda do
produto com direito de devolucdo, conforme descrito nos itens B20 a B27.

Se o preco de recompra do ativo for igual ou superior ao preco de venda original e for superior ao
valor de mercado esperado do ativo, o contrato €, de fato, acordo de financiamento e, portanto,
deve ser contabilizado, conforme descrito no item B68.

Se o precgo de recompra do ativo for igual ou superior ao preco de venda original e for inferior ou
igual ao valor de mercado esperado do ativo, e o cliente néo tiver incentivo econdémico significativo
de exercer seu direito, a entidade deve contabilizar o acordo como se fosse venda de produto com
direito de devolucao, conforme descrito nos itens B20 a B27.

Ao comparar o prego de recompra com 0 prego de venda, a entidade deve considerar o valor do
dinheiro no tempo.

Se a opc¢ao vencer sem ter sido exercida, a entidade deve baixar o passivo e reconhecer a receita.
Contratos em consignacao

Quando a entidade entregar o produto a outra parte (como revendedor ou distribuidor) para venda
a clientes finais, a entidade deve avaliar se essa outra parte obteve controle do produto nesse
momento especifico no tempo. O produto que foi entregue & outra parte pode ser mantido sob
contrato em consignacdo, se essa outra parte ndo obteve o controle do produto.
Consequentemente, a entidade nao deve reconhecer a receita por ocasido da entrega do produto
a essa outra parte, se o produto entregue estiver mantido em consignacao.
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B78.

B79.

B8O.

B81.

B82.

B83.

Os indicadores de que um contrato é contrato em consignacao incluem, sem limitagéo, o seguinte:

(a) o produto € controlado pela entidade até que ocorra evento especifico, tal como a venda do
produto a cliente do revendedor ou até que um periodo especificado expire;

(b) a entidade é capaz de exigir a devolucao do produto ou de transferir o produto a terceiro (tal
como outro revendedor); e

(c) o revendedor ndo tem obrigacdo incondicional de pagar pelo produto (embora possa ser
requerido que faca um depadsito).

Acordos do tipo “faturar e manter” (bill-and-hold)

Acordo do tipo “faturar e manter” € o contrato por meio do qual a entidade fatura o produto para o
cliente, mas retém a posse fisica do produto até que este seja transferido ao cliente em momento
especifico no futuro. Por exemplo, o cliente pode solicitar que a entidade celebre esse tipo de
contrato devido a falta de espaco disponivel do cliente para acolher, fisicamente, o produto ou
devido a atrasos no cronograma de producao do cliente.

A entidade deve determinar quando estara satisfeita a sua obrigacéo de performance de transferir
0 produto ao avaliar quando o cliente obter4 o controle desse produto (ver item 38). Para alguns
contratos, o controle é considerado transferido quando o produto é entregue no local do cliente ou
guando o produto é enviado, dependendo dos termos do contrato (incluindo os termos de envio e
entrega). Contudo, para alguns contratos, o cliente pode obter o controle do produto mesmo que
esse produto continue sob a posse fisica da entidade. Nesse caso, o cliente tem a capacidade de
direcionar o uso do produto, e de obter substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes
desse produto, mesmo que tenha decidido ndo exercer seu direito de tomar a posse fisica desse
produto. Consequentemente, nessa situagéo, a entidade n&o controla o produto. Em vez disso, a
entidade presta servigos de custddia do ativo ao cliente.

Além de aplicar os requisitos do item 38 para que o cliente obtenha o controle do produto em acordo

do tipo “faturar e manter”, todos os seguintes critérios devem ser atendidos:

(a) o motivo para o acordo do tipo “faturar e manter” deve ser substantivo (por exemplo, o cliente
solicitou o acordo);

(b) o produto deve ser identificado separadamente como pertencente ao cliente;

(c) no momento, o produto deve estar pronto para transferéncia fisica ao cliente; e

(d) a entidade ndo pode ter a capacidade de utilizar o produto ou de direciona-lo a outro cliente.

Se a entidade reconhecer a receita pela venda do produto na base do tipo “faturar e manter”, a
entidade deve considerar se tem obrigacdes de performance remanescentes (por exemplo, por
servicos de custodia), de acordo com os itens 22 a 30 em relagcédo ao qual a entidade deve alocar
parte do preco de transacédo de acordo com os itens 73 a 86.

Aceite do cliente

De acordo com o item 38(e), o aceite do ativo pelo cliente pode indicar que o cliente obteve o
controle do ativo. As clausulas de aceite do cliente permitem ao cliente cancelar o contrato ou exigir
gue a entidade tome medidas corretivas, se 0 bem ou o servico ndo atender as especificacdes
pactuadas. A entidade deve considerar essas clausulas ao avaliar quando o cliente obtera o controle
do bem ou servigo.

46


http://www.gov.br/cvm

i

A i

COMISSAO DE VALORES MOBILIARIOS
Rua Sete de Setembro, 111/2-52 e 23-342 Andares, Centro, Rio de Janeiro/RJ — CEP: 20050-901 — Brasil - Tel.: (21) 3554-8686
Rua Cincinato Braga, 340/22, 32 e 42 Andares, Bela Vista, Sdo Paulo/ SP — CEP: 01333-010 — Brasil - Tel.: (11) 2146-2000

SCN Q.02 - Bl. A - Ed. Corporate Financial Center, S.404/42 Andar, Brasilia/DF — CEP: 70712-900 — Brasil -Tel.: (61) 3327-2030/2031

www.gov.br/cvm

RESOLUGCAO CVM N2 116, DE 20 DE MAIO DE 2022

B84.

B85.

B86.

B87.

B88.

Se a entidade puder determinar objetivamente que o controle do bem ou servico foi transferido ao
cliente de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato, entdo o aceite do cliente € uma
formalidade que ndo afeta a determinacéo da entidade sobre quando o cliente obteve o controle do
bem ou servico. Por exemplo, se a clausula de aceite do cliente basear-se no atendimento de
caracteristicas de dimensao e peso especificadas, a entidade deve ser capaz de determinar se
esses critérios foram atendidos antes de receber a confirmag&o do aceite do cliente. A experiéncia
da entidade com contratos para bens ou servi¢os similares pode fornecer evidéncia de que o bem
ou servigo fornecido ao cliente esta de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato. Se a
receita for reconhecida antes do aceite do cliente, a entidade ainda deve considerar se existem
guaisquer obrigagcfes de performance remanescentes (por exemplo, instalagdo de equipamentos)
e avaliar se deve contabiliza-las separadamente.

Contudo, se a entidade n&o puder determinar objetivamente que o bem ou servico fornecido ao
cliente esta de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato, entdo a entidade ndo deve ser
capaz de concluir que o cliente obteve o controle até que a entidade receba, formalmente, o aceite
do cliente. Isso porque, nessa circunstancia, a entidade ndo pode determinar que o cliente tenha
capacidade de direcionar o uso do bem ou servi¢o, ou de obter substancialmente a totalidade dos
beneficios remanescentes desse bem ou servico.

Se a entidade entregar produtos ao cliente para fins de teste ou avaliacdo e o cliente ndo estiver
comprometido a pagar qualquer contraprestacdo até o vencimento do periodo de testes, o controle
do produto ndo deve ser considerado transferido ao cliente até que este aceite o produto ou até que
o periodo de testes expire.

Divulgacéo de receita desagregada

O item 114 requer que a entidade desagregue a receita de contratos com clientes em categorias
gue descrevem como a natureza, o valor, a época e a incerteza da receita e fluxos de caixa sédo
afetados por fatores econdbmicos. Consequentemente, a extensao em que a receita da entidade é
desagregada para fins dessa divulgacdo depende dos fatos e circunstancias que se referem aos
contratos da entidade com clientes. Algumas entidades podem precisar utilizar mais de um tipo de
categoria para atender ao objetivo do item 114 para desagregar receita. Outras entidades podem
atender ao objetivo utilizando somente um tipo de categoria para desagregar receita.

Ao selecionar o tipo de categoria (ou categorias) a ser utilizada para desagregar receita, a entidade

deve considerar como as informacdes sobre a receita da entidade foram apresentadas para outras

finalidades, incluindo o seguinte:

(a) divulgacbes apresentadas fora das demonstrag6es contabeis (por exemplo, em divulgacdes de
resultados, relatérios anuais ou apresentacdes a investidores);

(b) informacbes regularmente revisadas pelo principal tomador de decisdes operacionais para
avaliar o desempenho financeiro de segmentos operacionais; e

(c) outras informagdes semelhantes aos tipos de informacdes identificadas no item B88(a) e (b) e
gue sejam utilizadas pela entidade ou usuarios das demonstrac8es contabeis da entidade para
avaliar o desempenho financeiro da entidade ou tomar decisdes de alocagéo de recursos.
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B89. Exemplos de categorias que podem ser apropriadas incluem, sem limitacdo, o seguinte:

(a) tipo de bem ou servico (por exemplo, importantes linhas de produtos);

(b) regido geogréfica (por exemplo, pais ou regido);

(c) mercado ou tipo de cliente (por exemplo, clientes governamentais e ndo governamentais);

(d) tipo de contrato (por exemplo, contratos de preco fixo e contratos de tempo e materiais);

(e) duracao do contrato (por exemplo, contratos de curto e de longo prazo);

(f) época de transferéncia de bens ou servicos (por exemplo, receita de bens ou servigcos
transferida a clientes em momento especifico no tempo e receita de bens ou servigcos
transferida ao longo do tempo); e

(g) canais de vendas (por exemplo, bens vendidos diretamente a clientes e bens vendidos por meio
de intermediarios).
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Apéndice C — Data de vigéncia e transicéao

Este apéndice é parte integrante do pronunciamento e tem a mesma importancia que as demais partes
do pronunciamento.

Data de vigéncia

C1l. Avigéncia deste Pronunciamento sera definida pelos 6rgaos reguladores que o aprovar, sendo que
para o pleno atendimento as normas internacionais de contabilidade a entidade deve aplicar este
Pronunciamento para periodos anuais iniciados em, ou apos, 1° de janeiro de 2018.

Transicao

C2. Para as finalidades dos requisitos de transi¢cao dos itens C3 a C8A:
(a) data da aplicacgéo inicial € o inicio do periodo das demonstragfes contabeis em que a entidade
aplica este pronunciamento pela primeira vez; e
(b) contrato concluido € um contrato pelo qual a entidade transferiu todos os bens ou servigos
identificados de acordo com o CPC 17 — Contratos de Construgdo, com o CPC 30 — Receitas
e com as respectivas interpretagdes técnicas.

C3. A entidade deve aplicar este pronunciamento utilizando um dos seguintes métodos:
(a) retrospectivamente, a cada periodo anterior, apresentado de acordo com o CPC 23, sujeito aos
expedientes praticos descritos no item C5; ou
(b) retrospectivamente, com efeito cumulativo da aplicagdo inicial deste pronunciamento,
reconhecido na data da aplicacao inicial de acordo com os itens C7 e C8.

C4. Nao obstante os requisitos do item 28 do CPC 23, quando este pronunciamento for aplicado pela
primeira vez, a entidade precisa somente apresentar as informac¢fes quantitativas exigidas pelo
item 28(f) do CPC 23 para o periodo anual imediatamente precedente ao primeiro periodo anual ao
gual deve ser aplicado este pronunciamento ("periodo imediatamente precedente") e somente se a
entidade aplicar este pronunciamento retrospectivamente de acordo com o item C3(a). A entidade
pode também apresentar essas informagfes em relagdo ao periodo atual ou a periodos
comparativos anteriores, mas nao esta obrigada a fazé-lo.

C5. A entidade pode utilizar um ou mais dos seguintes expedientes praticos ao aplicar este
pronunciamento retrospectivamente de acordo com o item C3(a):

(a) para contratos concluidos, a entidade néo precisa reapresentar contratos que:

(i) iniciem e terminem no mesmo periodo das demonstragdes contabeis anuais;
(ii) sejam contratos concluidos no inicio do primeiro periodo apresentado;

(b) para contratos concluidos que tém contraprestacdo variavel, a entidade pode utilizar o preco
de transacdo na data em que o contrato foi concluido em vez de estimar valores de
contraprestacao variavel nos periodos de relatério comparativos;

(c) para os contratos que foram modificados antes do inicio do primeiro periodo apresentado, a
entidade nado precisa refazer retrospectivamente o contrato para inserir aquelas alteracbes no
contrato, de acordo com os itens 20 e 21. Em vez disso, a entidade deve refletir o efeito
agregado de todas as modificacdes, que ocorreram antes do inicio do primeiro periodo
apresentado, quando:
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C6.

C7.

C7A.

C8.

Co.

(i) identificar as obrigacdes de performance cumpridas e ndo cumpridas;

(i) determinar o preco da transacéao; e

(i) alocar o preco da transacdo para as obrigagbes de performance cumpridas e ndo
cumpridas;

(d) para todos os periodos de relatério apresentados antes da data da aplicagao inicial, a entidade
nao precisa divulgar o valor do preco de transacdo alocado as obrigac6es de performance
remanescentes e uma explicacdo de quando a entidade espera reconhecer esse valor como
receita (ver item 120).

Para quaisquer dos expedientes praticos no item C5 que a entidade utilizar, a entidade deve aplicar

esse expediente consistentemente a todos os contratos dentro de todos os periodos de relatorio

apresentados. Além disso, a entidade deve divulgar todas as seguintes informacgdes:

(a) os expedientes que foram utilizados; e

(b) na medida do possivel, uma avaliacdo qualitativa do efeito estimado de aplicar cada um desses
expedientes.

Se a entidade escolhe aplicar este pronunciamento retrospectivamente de acordo com o item C3(b),
a entidade deve reconhecer o efeito cumulativo de aplicar inicialmente este pronunciamento como
ajuste ao saldo de abertura de lucros acumulados (ou outro componente do patrimdnio liquido,
conforme apropriado) do periodo de relatério anual que inclui a data da aplicacao inicial. De acordo
com esse método de transicdo, a entidade pode eleger aplicar este pronunciamento
retrospectivamente somente a contratos que n&do séo contratos concluidos na data da aplicagédo
inicial (por exemplo, 1° de janeiro de 2018 para a entidade com encerramento de exercicio em 31
de dezembro).

A entidade que aplicar este pronunciamento retrospectivamente de acordo com o item C3(b)

também pode usar o expediente pratico descrito no item C5(c):

(a) para todas as alteracdes do contrato que ocorreram antes do inicio do periodo mais antigo
apresentado; ou

(b) paratodas as alteragBes ao contrato que ocorreram antes da data da aplicacao inicial.

Se a entidade usar esse expediente pratico, a entidade deve aplicar o expediente consistentemente

a todos os contratos e divulgar as informacgdes exigidas pelo item C6.

Para periodos de relatdrio que incluem a data da aplicacgéo inicial, a entidade deve fornecer ambas

as seguintes divulgagfes adicionais, se este pronunciamento for aplicado retrospectivamente de

acordo com o item C3(b):

(@) o valor pelo qual cada rubrica da demonstracao contabil é afetada no periodo das
demonstracfes contabeis corrente pela aplicacdo deste pronunciamento em comparacao com
o CPC 17, com o CPC 30 e com as respectivas interpreta¢des técnicas que estavam vigentes
antes da alteracao; e

(b) uma explicacdo dos motivos para alteracdes significativas identificadas em C8(a).

(Eliminado).
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Revogacdo de outros pronunciamentos

C10. Este pronunciamento substitui os seguintes pronunciamentos e interpretacdes técnicas:
(a) CPC 17 — Contratos de Construcgao;
(b) CPC 30 - Receitas;
(c) Interpretacdo A — Programa de Fidelidade com o Cliente, anexa ao CPC 30;
(d) ICPC 02 — Contrato de Construcéo do Setor Imobiliario;
(e) ICPC 11 — Recebimento em Transferéncia de Ativos dos Clientes; e
() Interpretacdo B — Receita — Transagdo de Permuta Envolvendo Servigos de Publicidade, anexa
ao CPC 30.
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